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ПРАВИЛА ПОСЕЩЕНИЯ ВЫСТАВКИ
Уважаемый посетитель!

Международная выставочная компания САТЕХРО рада приветство-
вать Вас на 23-й Международной выставке моды 

«Central Asia Fashion Spring-2019» 
Все лица, принявшие приглашение организатора посетить выставку, 

а также зарегистрировавшиеся в качестве посетителя в режиме on-line, 
соглашаются с данными Правилами и обязуются соблюдать их: 

1.Регистрация ОБЯЗАТЕЛЬНА для всех посетителей

2.Вход на выставку открыт только для профессиональных посетите-
лей. Профессиональный посетитель — владелец бизнеса, индивиду-
альный предприниматель, должностное лицо, руководитель, управ-
ляющий, специалист, иной представитель профильной зарубежной 
или отечественной компании, предприятия, органа государственной 
власти, ассоциации, союза, посещающий выставку для достижения 
деловых и профессиональных целей. Для подтверждения профессио-
нального статуса посетителя Организатор выставки вправе попросить 
его предоставить подтверждающий документ: собственную визитную 
карточку, доверенность или официальное письмо представляемой 
организации, иной документ, свидетельствующий о профессиональ-
ном статусе посетителя

3.Основанием для входа на выставку является бейдж. Бейдж выдается 
на стойке регистрации у входа на территорию проведения выставки. 
Бейдж действителен в течение всего периода работы выставки

4.Бейдж можно получить по предъявлении заполненного пригласи-
тельного билета или регистрационной формы

5.Электронный бейдж можно получить, пройдя процедуру on-line 
регистрации на официальном сайте выставки 

6.Заполнение регистрационной формы при обмене пригласитель-
ного билета на бейдж является обязательным. Бланки формы находятся 
на столах рядом со стойкой регистрации

7.Представителям СМИ бейдж выдается после прохождения проце-
дуры аккредитации

8.Студенты профильных ВУЗов, допускаются в третий день выставки, 
только в сопровождении преподавателя, согласно списку студентов, 
официально заверенному администрацией соответствующего ВУЗа. 
Список должен быть согласован с организатором выставки

9.Передача или продажа бейджей посетителей третьим лицам 
запрещена. Организатор выставки вправе проверить соответствие 
имени, указанного в бейдже, с именем посетителя, для чего Орга-
низатор может попросить посетителя выставки предъявить документ, 
удостоверяющий личность

10.На территории выставки посетителям не разрешается осущест-
влять торговлю, распространять любую рекламно-информационную 
продукцию, проводить презентации, демонстрации, агитации и любые 
другие подобные мероприятия и действия без письменного согласия 
организатора

11.На территории выставки запрещается находиться в состоянии и в 
виде, не соответствующем деловому характеру выставки и общепри-
нятым нормам поведения, а также совершать действия, нарушающие 
общественный порядок

12.Посещение выставки с детьми несовершеннолетнего возраста 
ЗАПРЕЩЕНО

13.Организаторы выставки оставляют за собой право не допускать 
на территорию выставки посетителей, нарушающих установленные 
правила поведения, проявляющих агрессию, оскорбляющих сотрудни-
ков и охрану, находящихся в состоянии алкогольного или токсического 
опьянения

14.В случае нарушения настоящих Правил Организатор вправе без 
каких-либо компенсаций отказать допустившему нарушение лицу в 
посещении выставки

15.Организатор выставки не несет ответственность за утерю личных 
вещей.

RULES OF VISITING THE EXHIBITION

Dear visitor!
International Exhibition Company САТЕХРО is pleased to welcome you 
at the 23 International Fashion Show «Central Asia Fashion Spring-2019»

All persons who have accepted an organiser’s invitation , have 
registered on-line as a visitor, agree to these rules and undertake to abide 
them: 

1.Registration is MANDATORY for all visitors

2.On the first two days, the exhibition is open to professionals only. A 
professional visitor is any business owner, entrepreneur, public official, 
director, manager, executive, or any other representative of a foreign 
or domestic company, enterprise, public authority, association, or union, 
attending the exhibition for business or professional purposes. The organisers 
reserve the right to request a document from visitors confirming their 
professional status: business card, power of attorney or official letter from an 
organisation, or any document certifying their professional status

3.All exhibitors must have a badge. Badges are issued at the registration 
desk at the entrance to the exhibition and are valid for the whole exhibition 
period

4.Badges can be obtained with a completed invitation or a registration 
form

5.E-badges can be obtained by registering online on the official website. 
For that purpose print this badge to A4, fold as instructed, beat the queues 
and walk straight into the exhibition hall

6.Visitors exchanging cash tickets or invitations for badges must fill out a 
registration form, which can be found on the tables next to the registration 
desk

7.Representatives of the media badge issued after passing the 
accreditation procedure

8.Students from relevant universities may attend the exhibition free of 
charge on Day 3. Students must be accompanied by a lecturer and must 
be on the list of students certified by the university administration and 
agreed with the organiser

9.ransferring or selling e-tickets and visitor badges to a third party is 
prohibited. The organiser reserves the right to verify badges with visitors’ 
names by requesting identification

10.Visitors are not permitted to trade, distribute advertising material, hold 
presentations, demonstrations, campaigns, or any other actions or events 
at the exhibition without written consent from the organiser

11.It is prohibited to be in a state or appearance that does not meet the 
business nature of the exhibition and general behaviour norms, or to disturb 
public order at the exhibition

12.Under 18s are only permitted to attend the exhibition on the final day 
and must be accompanied by an adult

13.The organiser reserves the right to refuse entry to visitors who are 
aggressive, insult staff or security, or who are intoxicated

14.The organiser reserves the right to refuse entry, without compensation, 
to visitors who violate any of these rules

15.The exhibition contractor is not liable for the loss of personal 
belongings.
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РУКОВОДСТВО ДЛЯ ЭКСПОНЕНТОВ
Уважаемые	Экспоненты	

выставки	Central	Asia	Fashion!	
Выставочная	компания	САТЕXРО	приветствует	Вас	и	

предлагает	ознакомиться	с	информацией,	которая	будет	
необходима	Вам	при	работе	на	выставке.	

Павильон будет открыт с 09:00-18:00 для экспонентов и с 10:00-18:00 
для поситителей. Вход в павильон для экспонентов разрешен только по 
бейджам. В	10:00	в	павильоне	уже	будут	посетители.	Пожалуйста,	
убедитесь,	что	Ваш	стенд	готов	к	их	приему!

ВРЕМЕННЫЙ	ПЕРСОНАЛ	 
Организаторы выставки предоставляют возможность заказать услуги 

переводчика и вспомогательный персонал на стенд.Если Вы заказываете 
дополнительный персонал, позаботьтесь о том, чтобы все сотрудники, 
работающие на стенде, были обеспечены бейджами на территории 
выставочного центра. Организаторы не предоставляют услуги грузчиков.
ФУДКОРТ	
Фудкорт находится в з11 павильоне выставочного центра. Также Вы 

можете воспользоваться услугой заказа еды на стенд. По данному вопросу 
Вы можете обратиться в администрацию кафе. 
СЕРВИС-ЦЕНТР 
Копировальные услуги,  получение оригиналов  договоров, 

командировочной и бухгалтерской документации,  разрешений на ввоз/
вывоз груза возможны в офисе организаторов павильона №11

Wi-Fi 
Вы можете воспользоваться бесплатной услугой Wi-Fi доступа в Интернет. 

Пароль доступа Вы можете получить в офисе организаторов, а так же 
арендовать Wi-Fi роутер.
РЕКЛАМНЫЕ	МАТЕРИАЛЫ	
Распространение  рекламной продукции либо другие виды рекламной 

деятельности должны проводиться Экспонентом исключительно в пределах 
своего стенда, таким образом,  чтобы не препятствовать продвижению 
потока посетителей в проходах и не создавать угрозу или нарушение прав 
других экспонентов и посетителей. Не допускается уровень шума более 
75 ДБ, а так же не допускается использование технических средств и 
спецэффектов.

В случае нарушения данного положения, организаторы оставляют 
за собой право примнить к экспоненту санкции вплоть до закрытия 
выставочного стенда без выплаты каких-либо компенсаций и возврата 
средств, уплаченных экспонентом организатору за участие в выставке. 
Дирекция	выставки	оставляет	за	собой	право	потребовать	убрать	

подобные	элементы	и	конструкции	стенда.	
ОХРАНА	
Организатор выставки обеспечивает постоянную охрану общественного 

порядка на выставке, не осуществляя при этом охрану экспонатов 
и оборудования Экспонентов. Участникам выставки необходимо 
самостоятельно позаботиться о сохранности своих вещей в то время, когда 
выставка открыта для посетителей. Организатор	выставки	не	несет	
ответственности	за	пропажу	или	повреждение		экспонатов	или	
других	материальных	ценностей,	принадлежащих	Экспоненту.	
Экспонент  несет ответственность за любой  ущерб, нанесенный 
оборудованию стенда или собственности других экспонентов

В дни монтажа/демонтажа выставки павильон опечатывается охраной 
выставочного центра.
МИГРАЦИОННЫЙ	РЕЖИМ
Иностранные граждане, находящиеся на территории республики 

Казахстан более 5 дней, должны получить временную регистрацию в 
миграционной полиции г. Алматы.

EXHIBITOR’S GUIDE
Dear	Central	Asia	Fashion	exhibitors!

САТЕXРО	Exhibition	company	welcomes	you	and	offers	to	get	
acquainted	with	information	required	during	your	exhibition	

activities.

The exhibit hall will be open from	09:00	till	18:00 for exhibitors and from	
10:00 till 18:00 for visitors. Exhibit hall entrance is available for people having 
name tags. At	10:00	visitors	should	be	in	the	exhibit	hall.	Please,	make	
sure	that	your	stand	is	ready	for	reception	of	visitors!
TEMPORARY	STAFF

Promoters of the exhibition should provide to order services of translator and 
supporting staff for working at the stand. If you want to order an additional staff, 
see that all staff members, working at the stand, are provided with name tags 
on the exhibition center territory.Promoters of the exhibition should not provide 
loader services. 

FOOD-COURT 

Food-court is in 11 pavilion of the exhibition center. You can also make use 
of ordering food on the stand service. To this question, you can consult cafe 
administration. 
SERVICE	CENTRE

You can obtain copy documents, contracts in original, business trip expenses 
and accounting documents, product import/export permits service in the 
promoters of the exhibit hall office №11.

Wi-Fi

You can use free Wi-Fi. You can get the access password in the promoter’s 
office.

ADVERTIZING	MATERIAL

Promotional products and other types of advertising activities distribution 
should be carried out by an exhibitor only within his stand in such a manner that 
not to prevent flow of visitors crossing the passways and not to create a hazard 
or violate other exhibitors and visitors rights. Noise level more than 75 dB is not 
allowed as well as using hardware and special effects.

In case of violation this rule, promoters can apply sanctions against exhibitor, 
which include exhibition stand close without any compensation payments and 
refunds, paid to promoter by exhibitor for participation in an exhibition. 
Management	office	of	the	exhibition	can	ask	to	take	away	all	the	

stand	elements	and	constructions.

SECURITY
Promoter of the exhibition provide a constant public order security on the 

exhibition without providing security of exhibits and exhibitors equipment. The 
exhibition visitors should see about their objects safety by themselves while the 
exhibition is open for visitors. Promoter	of	the	exhibition	is	not	responsible	
for	exhibits	loss	and	its	damages	or	other	values,	belonging	to	exhibitor. 
Exhibitor is responsible for any stand equipment damages or properties of other 
exhibitors. 

During exhibition mounting or dismounting a hall must be blocked off by the 
exhibition center security.
MIGRATORY	REQUIREMENT
Foreign citizens staying on the territory of the Republic of Kazakhstan for more 

than 5 days should obtain a certificate of temporary registration at the migration 
police in Almaty.
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ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЙ СЕРВИС

Eco	Taxi.kz 7(727) 390-05-00 / 7(777) 672-77-77

Neo	Taxi 7(727) 222-18-18 / 7(777) 820-18-18

City	Taxi 7(727) 377-77-33

Лидер	Такси 7(727) 355-05-50 / 7(727) 377-77-73

Такси	Discount 7(707) 333-33-33

Алматы	Такси-Народное 7(727) 225-27-27 / 7(701) 225-27-27

ВЫЗОВ ТАКСИ

УСЛУГИ ПЕРЕВОДА

Strela 7(727) 330-02-82 / 7(727) 329-25-61

AKSIKON 7(727) 354-12-34 / 7(702) 502-55-65

Prolingvo.kz 7(727) 354-20-54 / 7(702) 888-35-60

Omega	Translation 7(727) 329-35-97

Helvetia 7(727) 333-55-00 / 7(727) 279-31-10

ПОСОЛЬСТВА

Посольство	
Греции gremb.ast@mfa.gr г.Астана, Караоткель - 2, дом 109

Тел: 7 (7172) 56-37-14/7 (7172) 56-37-84

Посольство	
ОАЭ emaratembassy_kz@yahoo.com г. Астана, улица Шалкыма, 11

Тел:Тел: 7 7172 28 70 71

Генеральное	
консульство	
Франции

visa.almaty-cslt@diplomatie.
gouv.fr

г.Алматы, ул. Фурманова, 99 
Тел: 7 (7273) 96-98-00

Генеральное	
Консульство	
Германии

info@almaty.diplo.de г. Алматы, ул. Иванилова, дом 2
Тел:7 (727) 262-83-41/46/49

Посольство	
Италии ambasciata.astana@esteri.it 

г.Астана, мкр.Чубары-010, 
ул. Космонавтов, 62 

Тел.:7 (7172) 24-33-90

Посольство	
Латвийской	
Республики

embassy.kazakhstan@mfa.gov.lv
г. Астана, Проспект Кабанбай батыра 6/1, 

офис № 122 
Тел:7 (7172) 92-53-18

Генеральное	
консульство	
Российской	
Федерации

 consalmaata@mid.ru г. Алматы, ул. Джандосова, д. 4 
Тел:7 (727) 275-64-16.

Посольство	
Испании	 emb.astana@mae.es  г.Астана,ул.Кенесары,д.47,кв.25

Тел: 7 (7172) 20-15-35

Посольство	
Украины emb_kz@mfa.gov.ua г. Астана, ул. Кенесары, 41

Тел:7 (7172) 32-43-25

Генеральное	
Консульство	
Турции

almatyturkbe@gmail.com г. Алматы, ул. Толе би, дом 29А
Тел:7 (727) 278-41-65/77

Посольство	
Республики	
Беларусь

almaty@mfa.gov.by г.Алматы, Назарбаева проспект, 137
Тел:7 (727) 272–73–69

ADDITIONAL SERVICE

Eco	Taxi.kz 7(727) 390-05-00 / 7(777) 672-77-77

Neo	Taxi 7(727) 222-18-18 / 7(777) 820-18-18

City	Taxi 7(727) 377-77-33

Leader	Taxi 7(727) 355-05-50 / 7(727) 377-77-73

Taxi	Discount 7(707) 333-33-33

Almaty	Taxi-Narodnoe 7(727) 225-27-27   / 7(701) 225-27-27

TAXI

INTERPRETER’S SERVICE

Strela 7(727) 330-02-82 / 7(727) 329-25-61

AKSIKON 7(727) 354-12-34 / 7(702) 502-55-65

Prolingvo.kz 7(727) 354-20-54 / 7(702) 888-35-60

Omega	Translation 7(727) 329-35-97

Helvetia 7(727) 333-55-00 / 7(727) 279-31-10

EMBASSY

Embassy	of	
Greece gremb.ast@mfa.gr Astana, Karaotkel - 2, 109

Ph: 7 (7172) 56-37-14/7 (7172) 56-37-84

Embassy	of	the	
United	Arab	
Emirates

emaratembassy_kz@yahoo.com Astana, Shalkima str, 11
Ph:7 (7172) 28 70 71

Consulat	
General	of	
France

visa.almaty-cslt@diplomatie.
gouv.fr

Almaty, Furmanov str, 99
Ph: 7 (7273) 96-98-00

Consulate	
General	of	
Germany

info@almaty.diplo.de Almaty, Ivanilova str, 2
Ph:7 (727) 262-83-41/46/49  

Embassy	Italy ambasciata.astana@esteri.it 
Astana, KOSMONAVTOV Street, n.62 - 

Microrione CHUBARY- 010
Ph.:7 (7172) 24-33-90

Embassy	of	the	
Republic	of	
Latvia

embassy.kazakhstan@mfa.gov.lv
Astana, Kabanbai batir ave 6/1, 

office No. 122
Ph:7 (7172) 92-53-18

Consulate	
General	of	
the	Russian	
Federation

 consalmaata@mid.ru Almaty, Zhandosov str, 4
Ph:7 (727) 275-64-16

Embassy	of	
Spain emb.astana@mae.es Astana, Kenesari str, 47, office 25

 Ph:7 (7172) 20-15-35

Consulate	
General	of	
Ukraine

emb_kz@mfa.gov.ua Astana, Kenesari str, 41
Ph:7 (7172) 32-43-25

Consulate	
General	of	
Turkey

almatyturkbe@gmail.com Almaty, Tole bi str, 29A
Ph:7 (727) 278-41-65/77

Embassy	of	
Belarus almaty@mfa.gov.by Almaty, Nazarbaev, 137

Ph:7 (727) 272–73–69
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MEDIA PARTNERS
МЕДИА ПАРТНЕРЫ

OFFICIAL SUPPORT
ОФИЦИАЛЬНАЯ ПОДДЕРЖКА

City of Almaty
Акимат г.Алматы

Ministry of Industry and Trade of Republic of 
Kazakhstan
Министерство Индустрии и Торговли 
Республики Казахстан

Light Industry Association of Kyrgyzstan
Ассоциация предприятий легкой 
промышленности Кыргызстана

International office for sales, marketing and 
operation
Международное бюро по продажам, 
маркетингу и операциям

Istanbul Textile and Apparel Exporters’ 
Association
Ассоциация IHKIB
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GREETING
ПРИВЕТСТВЕННОЕ СЛОВО

Уважаемые участники и гости!

От имени организатора рад приветствовать участников 
и гостей 23-й Международной выставки моды  «Central Asia 
Fashion Spring-2019»! 

Ставшая традиционной выставка «Central Asia Fashion 
Spring-2019» за годы своей работы выросла в масштабное 
мероприятие, привлекающее специалистов модной индустрии 
со всего мира. С каждым годом она не только не теряет своей 
актуальности, но и раскрывает все новые потребности fashion-
сектора. Популярность этого экспо-события из года в год 
набирает обороты. 

Обширная деловая программа выставки создает 
благоприятные условия для получения максимально полной и 
объективной информации о состоянии fashion-рынка, обмена 
мнениями по самым актуальным вопросам, способствует 
налаживанию деловых контактов между предпринимателями из 
разных регионов Кыргызстана, ближнего и дальнего зарубежья.

Очень хочется верить, что участники и посетители Central 
Asia Fashion откроют для себя новые возможности для 
перспективного сотрудничества и реализуют самые смелые 
планы в области расширения деловых связей на единственной 
профессиональной площадке в Центрально-Азиатском регионе.

С уважением,
  Метин Арслан

GREETING
ПРИВЕТСТВЕННОЕ СЛОВО

Dear Participants and Guests of the Festival! 

On behalf of the Organizer we are glad to welcome the 
participants and guests of the 23 International Fashion Fair “Central 
Asia Fashion Spring-2019”! 

During the years of its work the traditional Fashion Fair “Central 
Asia Fashion Spring-2019” became a huge event that attracts 
fashion industry professionals from around the world. Each year, 
it not only loses its relevance, but also reveals new fashion-sector 
needs. The popularity of this expo-event gains momentum from 
year to year. 

Wide business program of the Fashion Fair creates favourable 
conditions for the most comprehensive and objective information 
on the fashion-market, for exchange of views on the most topical 
issues, promotes business contacts between entrepreneurs from 
different regions of Kazakhstan and abroad. 

We’d like to believe participants and guests of Fashion Fair 
“Central Asia Fashion Spring-2018” will open up new opportunities 
for future cooperation and implement of the most ambitious plans 
in business relations expanding on our unique professional site in 
the Central Asian region. 

Yours sincerely,
 Arslan Metin
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EXHIBITION LIST BY 
COUNTRY

СПИСОК УЧАСТНИКОВ 
ПО СТРАНАМ

FOR NOTES
ДЛЯ ЗАМЕТОК
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EXHIBITION LIST BY COUNTRY
СПИСОК УЧАСТНИКОВ ПО СТРАНАМ

URBAHIA

FRANCE/ФРАНЦИЯ

BAGPACK
KODO
LARISA LOBANOVA
LESYA TM
LUDMILA
MONAMOON
OCHERETNIY
SEREBROVA

UKRAINE/УКРАИНА

SENSELLE BY FELINA

GERMANY/ГЕРМАНИЯ

YABAO EXPO
AFFINA GODDES
BAIMIUNI
CCCFNA CHINA CHAMBER
FIR 
HEBEI BAIHUITE
ICEBEAR 
LIU HUA
STELLA ROSSA

CHINA/КИТАЙ

8 МАРТА

BELARUS/БЕЛАРУСЬ

EXHIBITION LIST BY COUNTRY
СПИСОК УЧАСТНИКОВ ПО СТРАНАМ

ARCADA GROUP
ATAKENT MALL
ТРЦ FORUM ALMATY
ABMG EXPERT ТОО
DALATEX
STYLEX

ALMANDO MELADO TM 
DOLCE ROOM
GERA
KISLIS
ODDIS
SILVER FOX
TEO
VITACCI
BASCONI
КАРАВАН-СК  
МАРА ПЛЮС
МОДНАЯ ШЛЯПКА ТМ
ООО «ЦЕНТР 
КЛАСТЕРНОГО РАЗВИТИЯ»
СЛАВЯНКА
JSPLASH
JANE SARTA 
LEMIDA
VELES
ЭЛЬ ПОДИО

KAZAKHSTAN/КАЗАХСТАН

RUSSIA/РОССИЯ

STYLAS

KYRGYZSTAN/КИРГИЗИЯ
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EXHIBITION LIST BY COUNTRY
СПИСОК УЧАСТНИКОВ ПО СТРАНАМ

MED 

GREECE/ГРЕЦИЯ

IRAN/ИРАН

DARIO BELTRAN
GISELA
JAYCRIS
MASSANA
MODA ESPANA
SPANISH FUR ASSOCIATION
SQUAMETERS
YSABEL MORA

SPAIN/ИСПАНИЯ

VICHY TEEN 

POLAND/ПОЛЬША

5.10.15   KOMEX S.A
COOL MAMA
GENA
MALOVE

LISCA 

SLOVENIA/СЛОВЕНИЯ

SERBIA/СЕРБИЯ

IVKO

EXHIBITION LIST BY COUNTRY
СПИСОК УЧАСТНИКОВ ПО СТРАНАМ

ALGORE FASHION
DİMARE
DZYN LINE
EQ MODA
FİMKA
GEMKO TEKSTİL
GREENTOUS
GUZELLA
IHKIB
KENT GİYİM
KSAS 
LA CHERE
LACRİMA
LASIEA
MARCH
MARİSİS
MEES
MOMENTO
NADİN
PIENA
SALKIM
SEE LINE
SERIANNO
TWİNS DİZAYN
VENDETTA
WHITNEY
WORLD OF THE FASHION

TURKEY/ТУРЦИЯ

JULIA ALLERT
B QUEEN
INFINITEXTIL
PREMIERA DONA
EVADEYA
FLORA ROSSA 
ДРЕЙК И КО

MOLDOVA/МОЛДОВА
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ALPHABETICAL LIST OF 
EXHIBITORS

АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК 
УЧАСТНИКОВ

FOR NOTES
ДЛЯ ЗАМЕТОК
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Обувь/Shoes

Кожгалантерея/Small leather goods

Перчатки/Gloves

Шарфы, Платки/Scarves, Foulards

Галстуки/Ties

Головные уборы/Hats

Бижутерия/Costume jewellery

Ювелирные изделия/Genuine jewellery

Сумки/Bags

Ремни/Belts

Другие аксессуары/Other accessories

Купальные костюмы/Swimwear

Нижнее белье/Lingerie

Одежда для дома и отдыха/Homewear

Чулочно-носочные изделия/Hosiery

Одежда для сна/Nightwear

Кожа/Leather 

Фурнитура и принадлежности/

Fittings and garniture

CONVENTIONS 
УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ

Женская одежда/Womenswear

Мужская одежда/Menswear

Детская одежда/Kidswear

CONVENTIONS
УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ

Пальто/Coats

Куртки/Jackets

Костюм женский/Suits, coordinates

Костюм мужской/Suits

Вечернее платье/Evening fashion

Свадебное платье/Bridal fashion

Платье/Dresses

Юбки/Skirts

Брюки/Trousers

Рубашки/Shirts

Блузки/Blouses

Трикотаж/Knitwear

Футболки, Свитера/T-shirts, Sweatshirts

Джинсовая мода/Jeans fashion

Повседневная одежда/Casual

Одежда для спорта/Sports wear

Одежда для будущих мам/Maternity wear

Детская одежда/Babywear

Одежда больших размеров/Supersize

Национальная одежда/Country fashion

Одежда из кожи/Leatherwear

Одежда из меха/Furs
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EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

ALGORE FASHION                                             E130

AFINA GODDESS                                               С200

TM Almando Melado                                        A110

TOO ABMG Expert                                             B260

B’QUEEN                                                           B130

BagPack                                                             A160

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

8 Марта                                                             A260

Мара плюс                                                        K130

05.10.15 Komex S.A                                             B100

КАРАВАН-СК                                                     B250

ТМ Модная шляпка                                          A190

СЛАВЯНКА                                                        C130

ЭЛЬ ПОДИО                                                     А200
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ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

BASCONI                                                           A250

DARIO BELTRAN                                                  D70

BAIMUNI                                                            С220

Cool Mama                                                        A220

Dalatex                                                              A230

DESIGNER CLUB                                                 E110

DİMARE                                                             F110
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EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

FIR                                                                     C210

GEMKO                                                              Е135

GENA                                                                 B220

Gera                                                                   A180

GISELA                                                                 D60

Flora Rossa                                                         B130

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

Dolce Room                                                       A100

DZYNLINE                                                          E100

EQ MODA                                                           F210

EVADEYA                                                           B130

FİMKA                                                                F130

ДРЕЙК и Ко                                                       B130
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ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

Jane Sarta                                                          A120

JSplash                                                               A120

KENT GİYİM                                                       F230

KISLIS                                                                 B150

Julia Allert                                                          B130

JAYCRIS                                                                D90

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

HEBEI BAIHUITE                                                 B230

ICEBEAR                                                             C230

IVKO                                                                  D160

Infinitextil                                                           B130

GUZELLA                                                            E120

GREENTOUS                                                       E240
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EXHIBITIOR/
УЧАСТ НИКИ

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

LISCA                                                                 D100

LUDMILA                                                           B160

TM LESYA                                                          A150

MARCH                                                              F120

MARİSİS                                                             F200

MASSANA                                                           D80

LeMIDa                                                              A270

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

KSAS                                                               F140

LARISA LOBANOVA                                           C150

LA CHERE                                                          E220

LACRİMA                                                           D230

LASIEA                                                               F220

Kodo                                                                  A130 
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ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

ODDIS                                                               A170

Ocheretniy                                                         K110

PIENA                                                                 F100

Premiera Dona                                                   B130

SALKIM                                                              E200

SEE LINE                                                            D210

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТ НИКИ

STAND/
СТЕНД

MED                                                                    D50

MOMENTO                                                        D250

MEES                                                                  E210

MONAMOON

NADİN                                                               D240

MALOVE                                                             B105
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EXHIBITIOR/
УЧАСТ НИКИ

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

TEO                                                                    A140

URBAHIA                                                           B200

VELES                                                                 A270

Stylas                                                                 K120

Stylex                                                                 C140

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

Senselle by Felina                                              B140

SEREBROVA                                                       C150

SERİANNO                                                         E250

SETRE                                                                 F150

Silver Fox                                                            B110

Stella Rossa                                                        B240
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TRC/
Тотговые Центры

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

Группа компаний ARCADA                              C240

GOVERMENTAL UNION/
ОРГАНИЗАЦИИ

STAND/
СТЕНД

Liu Hua

MODA ESPANA

SPANISH FUR ASSOCIATION

SQUAMETERS

YABAO EXPO                                                     С110

ТРЦ  Atakent mall                                             C240

ТРЦ Forum Almaty                                            C240

CCCFNA China Chamber

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

EXHIBITIOR/
УЧАСТНИКИ

STAND/
СТЕНД

VITACCI                                                              A250

WHITNEY JEANS                                                E230

VENDETTA                                                         E140

YSABEL MORA                                                     D80

VICHY TEEN                                                       D110



39 40

BUSINESS CONFERENCE 
XXIV INTERNATIONAL 
FASHION EXHIBITION

БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИЯ
XXIV МЕЖДУНАРОДНОЙ 

ВЫСТАВКИ МОДЫ

WORLD OF THE FASHION                                D150

PROFASHION ASIA                                            K140

SECTORIAL MAGAZINE/ 
СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ЖУРНАЛЫ

STAND/
СТЕНД

РАФИ                                                                 К140

ЛЕГПРОМ

ASSOCIATION/
АССОЦИАЦИЯ

STAND/
СТЕНД

ALPHABETICAL LIST OF EXHIBITION
АЛФАВИТНЫЙ СПИСОК УЧАСТНИКОВ

IHKIB                                                                  H200

АКАДЕМИЯ РОЗНИЧНЫХ ТЕХНОЛОГИЙ       К140

ТОО Совместные закупки                                K160

Палата предпринимателей города Алматы   K150
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STATISTICS
СТАТИСТИКА

The main rules of success
INTERNATIONAL FASHION EXHIBITION

CENTRAL ASIA FASHION

Главные преимущества бизнес-конференции
МЕЖДУНАРОДНОЙ ВЫСТАВКИ МОДЫ

CENTRAL ASIA FASHION

• NEW IDEAS /
НОВЫЕ ИДЕИ

• BEST PRACTICES OF EFFECTIVE CAMPAIGNS/
ЛУЧШАЯ ПРАКТИКА ЭФФЕКТИВНОЙ БОРЬБЫ

• NEW SPACES FOR BUSINESS DEVELOPMENT/
НОВЫЕ ПРОСТРАНСТВА ДЛЯ РАЗВИТИЯ БИЗНЕСА

• DIFFERENT CONTINENTS AT ONE FASHION PLAYGROUND/
РАЗНЫЕ КОНТИНЕНТЫ НА ОДНОЙ FASHION ПЛОЩАДКЕ

CONTENTS
СОДЕРЖАНИЕ

40 Business conference / Бизнес-конференция

43 Workshop list / Темы семинаров

61 Speakers of business conference /Спикеры 
бизнес-конференции

61 Workshops spesial sessions education /Семинары 
Специальные сессии Образование

65 Business conference partners / Партнеры бизнес-
конференции

 66 Академия Розничных Технологий

 68 NIELSEN HOLDINGS

 70 PROfashion Asia

 72 PROFASHION CONSALTING

 74 IDNT

 76 Группа компаний «ARCADA»

 78 VM GURU

81 Fashion show / Модные показы

83 Partners of exhibition / Медиа партнеры выставки
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WORKSHOP LIST AND
SPEAKERS OF 

BUSINESS CONFERENCE

ТЕМЫ СЕМИНАРОВ
И СПИКЕРЫ 

БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

STATISTICS
СТАТИСТИКА

• ONLY PERTINENT INFORMATION /
ТОЛЬКО ПРОФИЛЬНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

• EFFECTIVE BUSINESS SOLUTIONS/ 
ЭФФЕКТИВНЫЕ БИЗНЕС РЕШЕНИЯ

• EXPERT OPINIONS OF THE INDUSTRY KEY PLAYERS / 
АВТОРИТЕТНЫЕ МНЕНИЯ ЛИДЕРОВ ОТРАСЛИ

• SUCCESS FORMULA OF BUSINESS RETAIL / ФОРМУЛА 
УСПЕХА БИЗНЕС - RETAIL

• THE MOST UP-TO-DATE ISSUES AND DECISIONS /
САМЫЕ АКТУАЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ & РЕШЕНИЯ

• COMPERATITIVE ADVANTAGES OF THE LEADERS /
КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА ЛИДЕРОВ

• EFFICIENT SURVIVAL STRATEGY / 
ДЕЙСТВЕННАЯ СТРАТЕГИЯ ВЫЖИВАНИЯ
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March 17-19, 2019
Business area, pavilion 11,

Atakent International Expo Centre, Almaty

11.00-11.50 Publik talk

Topic:  Global & Kazakhstan retail 4.0. New rules of the 
game

Entrance to the seminars and sessions on March 17–18 is free, you must 
show a visitor’s badge at the entrance to the hall!

Monday, 18 March 2019

• Yana Bobryka, fashion-beauty blogger, actress, film producer, founder of the 
brand @byanka.kz (Almaty, Kazakhstan)

• Assel Zoyi, blogger, author of the Cultural Atlaz project (Almaty, Kazakhstan)

• Stanislava Nazhmetdinova, Expert in Investment, Management, Sales, 
Franchising and Business Development in the Field of Fashion (Moscow, 
Russia)

• Nikolai Chumak, Founder and Strategic Director of IDNT (Kiev, Ukraine)

• Olesya Orlova, Director General of PROfashion Media Holding and Co-
Founder of the Russian Association of Fashion Industry Members (RAFI), 
(Moscow, Russia)

• Using face recognition and customer identification through a social 
media account

• SMM as a basic tool of the new era of retail. Insights of interaction 
between retailer and consumer in social media

• Market dynamics and consumer trends of Kazakhstan retail
• Results of monitoring consumer behavior and social attitudes
• World and local traffic and loyalty drivers
• What are the needs of Kazakhstanis based on?
• Faster, more profitable, more comfortable: how else will change the 

behavior of buyers?
• How trading spaces analytics can become a growth driver?

• Leila Mussatayeva, consultant working with retailers of AC Nielsen Kazakhstan 
(Almaty, Kazakhstan)

12.10 – 12.50 Fashion AnalyticsBusiness hall

Topic:  Global and local trends of commercial fashion 
showcases

• How to attract and monetize the attention of buyers?
• Which showcases “drag out” spoiled shopper to a store?
• Neuromarketing techniques in window dressing
• Ways to create low-budget windows. Great effect without big expenses

• Anna Balandina, expert practitioner in visual merchandising, founder of VM 
Guru bureau (Moscow, Russia)

Retail Analytics

BUSINESS CONFERENCE PROGRAM
of the International Fashion Exhibition 

 Central Asia Fashion Spring-2019

Sunday, 17 March 2019

13:00 – 13:50

14:00 -14:50

Retail AnalyticsBusiness Hall

Topic: Trends and innovations in fashion retail: what will 
be appreciated by consumers and will bring business 

efficiency?

• Nikolai Chumak, Founder and Strategic Director of IDNT (Kiev, Ukraine)

• World trends that will change retail
• Which of the examples of the most advanced markets in the world can 

Kazakhstan retailers use in their strategies?
• How do the preferences and habits of new-generation customers 

change?
• What innovations is the buyer ready to pay for?

• New approaches of retailers in Europe, America and Asia in 
personalization and interaction with a brand;

• How innovative ideas, solutions and technologies improve customer 
experience, influence the buying process and optimize company 
processes

• What retail formats and new approaches to building customer 
experience can be seen in our stores in the near future? 

15.00-15.50

Topic: How to use SMM to adapt and scale a fashion 
business?

• Stanislava Nazhmetdinova, Expert in Investment, Management, Sales, 
Franchising and Business Development in the Field of Fashion (Moscow, Russia)

• New digital reboot of a brand or how to seamlessly join the era of fast 
content?

• What to choose: coverage of the domestic market or foreign 
experience?

• How to develop and scale the business correctly: from sales on 
Instagram to accessing foreign markets

16.00-17.00 Panel discussion

Topic:  How to turn likes on social media into real sales?

• How to create a successful business project using social media? 
Success stories of Kazakhstan fashion bloggers

• How to create a new fashion brand from scratch and bring it to the 
market through Instagram? Fashion Love Story business case 

Topic: Customer experience – A new field in retail 
competition

Business Hall Retail Analytics

Business Hall

Public talk

• Nikolai Chumak, Founder and Strategic Director of IDNT (Kiev, Ukraine)

Master Class
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March 17-19, 2019
Business area, pavilion 11,

Atakent International Expo Centre, Almaty

10.30 – 14.00

11.00 – 12.00 

Business Hall

Public talk

Educational session No. 1: Financial management in the 
fashion retail: how to get a store out of financial crisis? 

Practical solutions

Topic: New points of intersection of interests of shopping 
malls and retailers

Monday, 19 March 2019

• Dmitry Revin, Deputy Director General of Eurasia RED, co-owner of Aport, the 
first largest mall of Kazakhstan (Almaty, Kazakhstan)

• Ruslan Erekeshev, Development Director of Arcada Group of Companies 
(Astana, Kazakhstan)

• Arslan Mamedbakiyev, Head of Marketing Department of Atakent mall 
(Almaty, Kazakhstan)

• Anna Balandina, expert practitioner in visual merchandising, founder of VM 
Guru bureau (Moscow, Russia)

• How market conditions change the policy of a shopping mall rental 
departments

• Tenant and landlord interaction: how to achieve balance and 
transparency?

• New and reformatted malls: what do rental departments offer today to 
retailers after an upgrade?

• New possibilities of Fashion Pop-up experiments in malls: how much 
can a retailer earn and what will a mall receive?

• What adjustments do market participants need to make today so as 
not to “vacate” the market tomorrow?

• Step by step: an effective engagement plan for 2019

The organizers reserve the right to make changes and adjustments to the 
program.

Panel Discussion

Educational sessions based on real-life cases provided by leading 
specialists of the industry

(Subject to pre-registration only)

• Methods of getting a store out of financial crisis
• Planning and analysis of financial results

• Maksim Gorshkov, Commercial Director of the Academy of Retail 
Technologies (Moscow, Russia)

12.30 – 14.00

• Key points of financial control
• Causes of crisis situations in the field of financial management

10.30 – 12.00

14.10 – 16.00 Business Hall

Educational session No. 2: Three steps to build a system 
of retail fashion business

• Yulia Veshnyakova, Director General of the Academy of Retail Technologies 
(Moscow, Russia)

• How will optimization of business processes affect profit?
• Company structure for business growth and increasing profit
• How to properly distribute the functions among employees and get maximum 

of them for your money?

BUSINESS CONFERENCE PROGRAM
of the International Fashion Exhibition 

 Central Asia Fashion Spring-2019

13.00 – 13.50

15.00 – 15.50

16.00 – 16.50

Master Class

Master class

Business Hall

Business hall

Topic: New-old store. How to arrange trading space without 
errors?

Topic: Innovations in fashion retail. How to use new technologies 
for sales growth?

Topic: Three answers to the most important questions of fashion 
retailers.

• “Golden Rules” of retail space planning

• How to create a store without “cold zones”?

• What trade equipment helps to sell?

• How to show all collections to a buyer without the help of seller?

• Do you always need a wow effect?

• Yulia Veshnyakova, Director General of the Academy of Retail Technologies 
(Moscow, Russia)

• What to do if customers are waiting for discounts and do not want to buy at 
full price?

• What to do if there is not enough working capital to buy a new collection?

• How to deal with ending inventory?

Business Hall Master class

• Do you need innovations in fashion retail? How to develop in one of the most 
conservative industries?

• How should fashion store 4.0 look like?

• How to choose the right solutions?

Owners and holders of fashion stores, directors’ general of the leading fashion 
companies, chief executives and leading specialists of the fashion industry, fashion 
manufacturers, fashion wear designers, commercial managers and financial 
directors, top-management of shopping malls, fashion store procurement 
department specialists, sales department specialists of the fashion industry, online 
retailers, fashion experts, journalists and bloggers.

Visitors of the Central Asia Fashion business conference

• Anna Balandina, expert practitioner in visual merchandising, founder of VM 
Guru bureau (Moscow, Russia)

• Maksim Gorshkov, Commercial Director of the Academy of Retail Technologies 
(Moscow, Russia)
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11.00 –11.50 Retail-аналитикаPublic talk 

Тема: Глобальный & казахстанский ритейл 4.0. Новые 
правила игры

Посещение бизнес-конференции 17-18 марта бесплатное, при 
объязательном предъявлении на входе в зал бейджа посетителя 

выставки!

18 марта, понедельник, 2019 г.

• Лейла Мусатаева, консультант по работе с ритейлерами  «AC Nielsen 
Kazakhstan» (Казахстан, Алматы)

• Динамика рынка и покупательские тренды казахстанского ритейла
• Что сообщает мониторинг покупательского поведения и 

социальных настроений
• Мировые и локальные драйверы трафика и лояльности
• На чем основаны покупательские потребности казахстанцев?
• Быстрее, выгоднее, комфортнее: как изменится поведение 

покупателей в 2019 году?
• Как аналитика торговый пространств может стать драйвером роста 

• Яна Бобрыка, актриса, продюсер, телеведущая, fashion блогер, 
создатель модного бренда @Byanka.kz (Казахстан, Алматы)

• Асель Зои, блогер, автор проекта Cultural Atlaz (Казахстан, Алматы)

• Станислава Нажметдинова, эксперт по инвестированию, 
управлению, продажам, франчайзингу и развитию бизнеса в сфере 
моды (Россия, Москва)

• Николай Чумак, основатель и стратегический директор компании 
IDNT (Украина, Киев)

• Олеся Орлова, генеральный директор медиахолдинга PROfashion и 
соучредитель Русской Ассоциации участников Фешен Индустрии 
(РАФИ), (Россия, Москва)

• Использование распознавания лиц или идентификация клиентов 
через профиль в социальных сетях 

• SMM, как базовый инструмент новой эпохи ритейла. Инсайты 
взаимодействия ритейлера и потребителя в социальных сетях

17-19 марта 2019 года
Алматы, ВЦ «Атакент», павильон 11, Business area

12.10 –12.50 Fashion-аналитика

Тема: Глобальные и локальные тренды 
коммерческой fashion витринистики

• Анна Баландина, эксперт-практик по визуальному мерчандайзингу, 
основатель бюро VM Guru (Россия, Москва)

• Как привлечь и монетизировать внимание покупателей?
• Какие витрины «затягивают» избалованного покупателя в магазин?
• Техники нейромаркетинга  в оформлении витрин
• Способы создания низкобюджетных витрин. Большой эффект без 

больших расходов

Бизнес зал

ПРОГРАММА БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ
международной выставки моды
 Central Asia Fashion Spring-2019

17 марта,  воскресенье, 2019г.

13.00 – 13.50

14.00-14.50

Retail-аналитикаБизнес зал

Тема: Тенденции и инновации в fashion ритейле: 
что будет оценено потребителями и принесет 

эффективность бизнесу?

• Николай	Чумак, основатель и стратегический директор компании 
IDNT (Украина, Киев)

• Новые подходы ритейлеров Европы, Америки и Азии в 
персонализации и взаимодействии с брендом

• Как инновационные идеи, решения и технологии улучшают 
клиентский опыт, влияют на процесс покупки и оптимизируют 
процессы компании

• Какие розничные форматы и новые подходы по формированию 
клиентского опыта можно будет увидеть в наших магазинах в 
ближайшем будущем?

Бизнес зал

15.00-15.50

Тема: Как с помощью SMM адаптировать и 
масштабировать модный бизнес?

• Станислава Нажметдинова, эксперт по инвестированию, 
управлению, продажам, франчайзингу и развитию бизнеса в сфере 
моды (Россия, Москва)

• Новая цифровая перезагрузка бренда или как органично влиться 
в эпоху быстрого контента?

• Что выбрать: охват внутреннего рынка или зарубежный опыт?
• Как правильно развивать и масштабировать бизнес: от продаж в 

Instagram до выхода на зарубежные рынки

Бизнес зал

Тема: Клиентский опыт – новое поле для конкурентной 
борьбы в розничной торговле

Retail-аналитика

Мастер-класс

• Мировые тенденции, которые изменят розничную торговлю
• Что из примеров, самых передовых рынков мира, могут 

использовать в своих стратегиях казахстанские ритейлеры?
• Как меняются предпочтения и привычки покупателей нового 

поколения?
• За какие инновации готов платить покупатель?

16.00 -17.00 Панельная дискуссияPublic talk 

Тема: Как превратить «лайки» в социальных сетях  в 
реальные продажи?

• Николай	Чумак, основатель и стратегический директор компании 
IDNT (Украина, Киев)

• Как создать успешный бизнес проект с помощью социальных 
сетей? Истории успеха казахстанских fashion блогеров

• Как создать новый модный бренд с нуля и вывести  его на рынок 
через Instagram? Бизнес кейс Fashion love story
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19 марта, вторник, 2019г.

11.00 – 12.00

• Как условия рынка меняют политику отделов аренды ТРЦ
• Взаимодействие арендатора и арендодателя: как достичь баланса и  

прозрачности?
• Новые и переформатированные ТРЦ: что сегодня предлагают ритейлерам 

отделы аренды после апгрейда?
• Новые возможности Fashion Pop-up экспериментов в торговых центрах: 

сколько может заработать ритейлер и что получит торговый центр?
• Какие корректировки участникам рынка нужно внести сегодня, что бы не 

«вылететь» с рынка завтра? 
• Step by step: эффективный план взаимодействия на 2019 год
• Дмитрий Ревин, заместитель генерального директора Eurasia 

RED, совладелец первого крупнейшего молла Казахстана «Апорт» 
(Казахстан, Алматы)

• Руслан Ерекешев, директор по развитию группы компаний Arcada  
(Казахстан, Астана)

• Арслан Мамедбакиев, руководитель отдела маркетинга ТРЦ Atakent 
mall (Казахстан, Алматы)

• Анна Баландина, эксперт-практик по визуальному мерчандайзингу, 
основатель бюро VM Guru (Россия, Москва)

Public talk

Тема: Новые точки пересечения интересов торговых 
центров и ритейлеров

10.30 – 14.00 Бизнес зал

Образовательная  сессия №1: Финансовый 
менеджмент в fashion retail: как вывести магазин из 

финансового кризиса? Практические решения

• Методы вывода магазина из финансового кризиса
• Планирование и анализ финансовых результатов

• Максим Горшков, коммерческий директор компании «Академия 
Розничных Технологий» (Россия, Москва)

14.10 – 16.00 Бизнес зал

Образовательная  сессия №2: Три шага построения 
системного розничного fashion-бизнеса

• Как оптимизация бизнес-процессов повлияет на прибыль?
• Структура компании для роста бизнеса и увеличения прибыли
• Как правильно распределять функции между сотрудниками и 

получать от них максимум за свои деньги?

• Юлия Вешнякова, генеральный директор компании «Академия 
Розничных Технологий (Россия, Москва)

В бизнес-конференции возможны изменения и дополнения

17-19 марта 2019 года
Алматы, ВЦ «Атакент», павильон 11, Business area

12.30 -14.00

• Основные точки финансового контроля
• Причины возникновения кризисных ситуаций в сфере управления 

финансами

10.30 -12.00

Панельная дискуссия

Образовательные сессии, основанные на реальных кейсах от 
ведущих специалистов отрасли 

(По предварительной регистрации)

ПРОГРАММА БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ
международной выставки моды
 Central Asia Fashion Spring-2019

13.00 -13.50

15.00 -15.50 Мастер-класс

Бизнес зал

Бизнес зал

Тема: Новый-старый магазин. Как обустроить 
торговое пространство без ошибок?

Тема: Инновации в fashion-ритейле. Как 
использовать новые технологии для роста продаж?

• Нужны ли инновации в fashion retail? Как развиваться в одной из 
самых консервативных отраслей?

• Как должен выглядеть модный магазин 4.0?

• Как выбрать правильные решения?

• Юлия Вешнякова, генеральный директор компании «Академия 
Розничных Технологий (Россия, Москва)

Мастер-класс

16.00 -16.50 Мастер-классБизнес зал

Тема: Три ответа на самые важные вопросы fashion-
ритейлеров

• Что делать, если покупатели ждут скидок и не хотят покупать по 
полной цене?

• Что делать, если не хватает оборотных средств выкупить новую 
коллекцию?

• Как «бороться» с  товарными остатками?

• Максим Горшков, коммерческий директор компании «Академия 
Розничных Технологий» (Россия, Москва)

• «Золотые правила» планировки торгового пространства
• Как создать магазин без «холодных зон»?
• Какое торговое оборудование  продает?
• Как показать покупателю все коллекции без помощи продавца?
• Всегда ли нужен wow-эффект?

Собственники и владельцы модных магазинов, генеральные директора 
ведущих fashion компаний, руководители и ведущие специалисты индустрии 
моды, fashion производители, дизайнеры модной одежды, коммерческие и 
финансовые директора, топ-менеджмент торговых центров, специалисты 
отдела закупки в модном магазине,  специалисты отделов продаж fashion 
отрасли, он-лайн ритейлеры, эксперты моды, журналисты, блогеры.

Посетители бизнес-конференции Central Asia Fashion

• Анна Баландина, эксперт-практик по визуальному мерчандайзингу, 
основатель бюро VM Guru (Россия, Москва)
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Станислава	
Нажметдинова

эксперт по инвести-
рованию, управлению, 

продажам, франчайзингу 
и развитию бизнеса в 

сфере моды 
(Россия, Москва)

• Основатель 
агентства по масштаби-
рованию fashion-бизнеса 
ШТАБ www.shtab.eu

• Преподаватель Британской Высшей 
Школы Дизайна, BШЭ, Fashion 
Factory School

• Автор статей и курсов по 
fashion-предпринимательству

• Опыт: 18 лет в крупнейших 
федеральных сетях на позициях 
коммерческого управления компа-
нией: ТВОЕ, ZENDEN, TOM TAILOR, 
Accessorize

• Последние 4 года: специализация 
на работе по организации и выводу 
новых марок на рынок

• Экспертиза: инвестирование, 
управление, франчайзинг, 
fashion-стартапы, вывод новых 
брендов на рынок, оптовые прода-
жи, масштабирование бизнеса, об-
разование для предпринимателей в 
сфере моды, fashion-ритейл

• Участвовала в открытии и управле-
нии 500 магазинов, 4 федеральных 
франчазинговых сетей

Stanislava	
Nazhmetdinova

Expert in Investment, 
Management, Sales, 

Franchisig and Business 
Development in Fashion 

(Moscow, Russia)

• Founder of the Fashion 
Business Scaling 
Agency SHTAB www.
shtab.eu

• Teacher at the British Higher School 
of Art and Design, Higher School of 
Economics, Fashion Factory School

• Articles Writer and Author of courses 
on Fashion Entrepreneurship

• Experience: 18 years in the largest 
Federal networks in the positions 
of Commercial Management of 
Company: TVOE, ZENDEN, TOM 
TAILOR, Accessorize

• The last 4 years: specialization in 
organizing and launching new brands 
to the market

• Expertise: Investment, Management, 
Franchising, Fashion Startups, 
Launching new brands to the 
market, Wholesales, Business Scaling, 
Education for Fashion Entrepreneurs, 
Fashion Retail

• Participated in the opening and 
management of 500 stores and 4 
Federal franchise networks

SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
СПИКЕРЫ БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

Асель	Зои
общественный дея-
тель, блогер, автор 

проекта Cultural Atlaz
(Казахстан, Алматы)

• Магистр эконо-
мики, журналист, об-
щественный деятель, 
меценат, блогер
• Уполномочен-
ный представитель 
New York Film Academy 

в Казахстане и Средней Азии
• Бизнес опыт в fashion ритейле: ма-

газины аксессуаров «Inspiration» и 
«Детали»

• Создатель популярного мотивиру-
ющего Ежедневника My Happy Day 
Planner®

• Создательница гуманистического 
проекта “Cultural Atlaz”

• Экс главный редактор Fashion 
Collection Kazakstan

• Создатель, ведущая авторского ма-
стер-класс о стиле и сервисе «Эле-
гантный сервис»

Assel	Zoyi
 public figure, blogger, 

author of the Cultural Atlaz 
project 

(Almaty, Kazakhstan)

• Master of Economics, 
journalist, public figure, 
patron, blogger

• Authorized representative 
of the New York Film 
Academy in Kazakhstan 
and Central Asia

• Business experience in fashion retail: 
Inspiration and Details accessories 
stores

• Creator of the popular motivating 
diary My Happy Day Planner®

• Creator of Cultural Atlaz humanistic 
project

• Ex-chief editor of the Kazakhstan 
version of Fashion Collection fashion 
magazine

• Creator, host of the author’s master 
class on the style and service Elegant 
Service

SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
СПИКЕРЫ БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

Максим	Горшков 
коммерческий директор 

компании “Академия 
розничных технологий“ 

(Россия, Москва)

• Область экспертизы
 ✓ Инвестиционный 

анализ и оценка стои-
мости компании

 ✓ Прогнозирова-
ние объема продаж
 ✓Бюджетирование
 ✓Товарно-ассортиментная поли-
тика
 ✓Автоматизация финансового и 
управленческого учетов

• Профессиональный стаж работы в 
модной индустрии — с 2001 года

• Более 10 лет возглавлял рознич-
ные сети магазинов Nike, Sportcourt, 
«Спортград»

• Победитель конкурса «Лучший 
управляющий РФ 2009 года» по вер-
сии компании Nike

• C 2010 года специализируется в раз-
работке коллекций одежды и обуви, 
управлении ассортиментом в роз-
ничных сетях и оптовых компаниях

• Автор и ведущий цикла тренин-
гов-практикумов и курсов для «Ака-
демии Розничных Технологий»

• Преподает в МГУ им. М.В. Ломо-
носова на курсе «MBA-Индустрия 
моды» дисциплины «Управление 
ассортиментом в модном бизнесе», 
«Маркетинг на предприятиях инду-
стрии моды»

• Эксперт и спикер на отраслевых вы-
ставках и конференциях

• ОБРАЗОВАНИЕ
 ✓Московская государственная 
академия приборостроения и 
информатики (МГАПиИ)
 ✓Московская инженерная школа 
метрологии и качества (МИШ-
МиК)
 ✓Практические курсы по финан-
совой аналитике. Технологии 
нормирования оптимального то-
варного запаса. Moscow Business 
School

 Maksim	Gorshkov
Chief Financial Officer 

of the Academy of Retail 
Technologies

(Russia, Moscow)

• Area of expertise

 ✓Investment analysis 
and company 
valuation
 ✓Sales forecast
 ✓Budgeting
 ✓Product Assortment Policy
 ✓Automation of financial and 
management accounting

• Professional experience in the fashion 
industry - since 2001

• For more than 10 years headed retail 
chains of Nike, Sportcourt, Sportgrad 
stores

• Winner of the contest “The Best 
Manager of the Russian Federation 
2009” according to Nike company

• Majoring since 2010 in the 
development of collections of 
clothes and shoes, in the assortment 
management in retail chains and 
wholesale companies

• Author and host of a series of training 
workshops and courses for the 
Academy of Retail Technologies

• Teaches at Lomonosov Moscow State 
University on the course «MBA in 
Fashion business» of the discipline 
«Assortment planning for the fashion 
industry», «Fashion marketing»

• Expert and speaker at trade shows and 
conferences

• EDUCATION

 ✓Moscow State University of 
Instrument Engineering and 
Computer Science (MSUIECS 
(MGUPI in Russian)
 ✓Moscow Engineering School of 
Metrology and Quality (MISHMiK)
 ✓Practical courses in financial 
analytics. Technics of optimal 
inventory rationing. Moscow 
Business School 
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SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
СПИКЕРЫ БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

Ruslan	Erekeshev
Commercial Director 
of ARCADA Group of 

Companies
(Astana, Kazakhstan)

• 15 years of work 
experience in Commercial 
Real Estate, Kazakhstan 
Shopping and 
Entertainment Centers 
Development

• Started his career in the ARCADA 
Group of Companies as the Director 
of the Shopping and Entertainment 
Center MART

• Expert and Speaker at trade exhibitions 
and conferences

• EDUCATION

 ✓Graduate of the Al-Farabi Kazakh 
National University, Faculty of Law, 
specialty “Jurisprudence”

 ✓Master’s degree in the specialty 
“Management” in the Russian 
Presidential Academy of National 
Economy and Public Administration

 ✓Master of Business Administration 
in the specialty “Entrepreneurship 
and Business Management”

Руслан	Ерекешев
коммерческий дирек-
тор группы компаний 

ARCADA 
(Казахстан, Астана)

• 15-летний опыт 
работы в сфере ком-
мерческой недвижимо-
сти, девелопмента тор-
гово-развлекательных 
центров Казахстана
• Начинал де-

ятельность в Группе компаний 
ARCADA в качестве директора ТРЦ 
MART

• Эксперт и спикер на отраслевых вы-
ставках и конференциях

• ОБРАЗОВАНИЕ
 ✓Выпускник Казахского Наци-
онального университета им. 
Аль-Фараби, юридический 
факультет, специальность «Право-
ведение»
 ✓Степень магистра по специ-
альности «Менеджемент» в 
Российской академии народного 
хозяйства и государственной 
службы при Президенте Россий-
ской Федерации
 ✓МВА по специальности «Пред-
принимательство и управление 
компанией»

Дмитрий	Ревин
заместитель генераль-
ного директора Eurasia 
RED, совладелец первого 

крупнейшего молла 
Казахстана «Апорт» 
(Казахстан, Алматы)

• А в то р и те т н ы й 
эксперт в области  раз-
работки  коммерческих  
концепций, брокериджа 

и управления ТРЦ

• Обладает 20-летним  практическим 
опытом работы в сфере девело-
пмента торгово-развлекательных 
центров Казахстана

• Авторитетный участник-спикер 
международных бизнес-конферен-
ций, саммитов, в частности форума 
Fashion  Retail& Distribution Russia

Dmitry	Revin
Deputy Director General of 
Eurasia RED, co-owner of 

Aport, the first largest mall 
of Kazakhstan 

(Almaty, Kazakhstan)

• Authoritative experts in 
the field of development 
of business concepts, 
brokerage and 
management of the shopping center

• He has 20 years background in 
shopping  mall development of  
Kazakhstan

• Permanent participant and speaker of 
international conferences, summits, 
and forum Fashion  Retail& Distribution 
Russia

SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
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Юлия	Вешнякова
генеральный директор 
“Академия розничных 

технологий“ 
(Россия, Москва)

• Область экспертизы
 ✓ Стратегическое 

управление человече-
скими ресурсами

 ✓ Товарно-ассор-
тиментная политика. Баинг
 ✓Маркетинг

• Профессиональный стаж работы в 
модной индустрии — с 1998 года

• Построила с нуля две успешные 
карьеры — сначала в fashion-биз-
несе, затем в консалтинге. В про-
фессиональном багаже — опыт  
работы на руководящих позициях в 
fashion-компаниях L.C. Waikiki, British 
House, FashionStudio, а также управ-
ление собственными магазинами 
одежды

• Учредитель компании «Академия 
Розничных Технологий» с 2010 года, 
клиентами которой являются ком-
пании малого и среднего бизнеса 
и крупные fashion-ритейлеры из 10 
стран и 60 городов

• С 2014 года — преподаватель в 
МГУ им. М.В. Ломоносова на курсе  
«МВА — Индустрия моды»

• Ведет блок практической специа-
лизации по программе профессио-
нальной переподготовки «Master of 
Business Administration» для тех, кто 
уже работает в индустрии моды, но 
хотел бы расширить и углубить свои 
профессиональные знания

• Эксперт и спикер на отраслевых вы-
ставках и конференциях

• ОБРАЗОВАНИЕ

 ✓Ленинградский Государственный 
Университет им А.С. Пушкина. 
Факультет иностранных языков
 ✓Национальный Университет 
«Высшая школа экономики». 
МBA. Стратегическое управление 
человеческими ресурсами
 ✓Международная академия 
коучинга. Тренинг-менеджер 
(бизнес-тренер)
 ✓Практические курсы по марке-
тингу 3.0 Филипа Котлера

Yulia	Veshnyakova	
Chief Executive Officer 
of “Retail Technology 

Academy“ 
(Moscow, Russia)

• Area of expertise

 ✓Strategic Human 
Resource 
Management

 ✓Product Assortment 
Policy. Buying

 ✓Marketing

• Professional experience in the fashion 
industry since1998

• Built two successful careers from 
scratch - first in fashion business, then 
in consulting. Professional baggage 
includes working experience in leading 
positions in such fashion companies 
as L.C. Waikiki, British House, Fashion 
Studio, as well as management of her 
own clothing stores.

• Since 2010 -  the founder of the 
Academy of Retail Technologies, whose 
clients are small and medium-sized 
businesses and large fashion retailers 
from 10 countries and 60 cities

• Since 2014 - a teacher at Lomonosov 
Moscow State University on the course 
«MBA in Fashion business». Conducts 
practical specialization block in the 
Master of Business Administration 
professional retraining program for 
those who have already been working 
in fashion industry, but would like to 
expand and advance their professional 
knowledge.

• Expert and speaker at trade shows and 
conferences.

• EDUCATION

 ✓Pushkin Leningrad State University. 
Faculty of Foreign Languages.

 ✓National Research University 
«Higher School of Economics». 
MBA. Strategic human resource 
management.

 ✓International Coaching Academy. 
Training manager (business coach).

 ✓Practical course on marketing 3.0 
by Philip Kotler.
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Milena	Ershova
Head of the Central 

Asia Fashion Business 
Conference 

(Kazakhstan, Almaty)

• Editorial Director of the 
PROfashion Asia

• Specialization: fashion 
analytics, journalism, 
opinion journalism, 
marketing, PR

• Field experience in the large-scale 
events planning, arrangement and 
holding

• Organizer of specialized conferences, 
summits, educational training seminars

• Author of articles in fashion trade 
publications 

• Regular participating speaker of 
conferences, round tables on issues of 
fashion retail, franchising, marketing

• Juror of Open Way Kazakhstan national 
contest of young designers

• Additional training: Vincent Bastie - 
“The Lux marketing strategies of goods 
and services”, Thomas Gad - “Suprise 
branding”, Brian Trasy - Maximum

Милена	Ершова
руководитель 

бизнес-конференции 
Central Asia Fashion 

(Казахстан, Алматы)

• Редакционный 
директор портала о моде 
PROfashion Asia
• С п е ц и а л и з а -
ция: бизнес-консалтинг, 
fashion аналитика, жур-

налистика, публицистика, маркетинг, 
PR

• Практический опыт работы в плани-
ровании, организации и проведе-
нии крупномасштабных и B2B меро-
приятий

• Организатор профильных конфе-
ренций, саммитов, образовательных 
тренингов-семинаров

• Участник-спикер на конференциях и 
круглых столах по вопросам fashion 
ритейла, франчайзинга, маркетинга

• Член жюри национального конкур-
са молодых дизайнеров Open Way 
Kazakhstan

• Дополнительное обучение: Винсент 
Бастьен - «Маркетинговые стратегии 
товаров и услуг класса Luxe», Томас 
Гэд - «Suprise branding», Brian Trasy - 
«Достижение максимума»

Олеся	Орлова
генеральный дирек-
тор медиахолдинга 

PROfashion и соучреди-
тель Русской Ассоциа-
ции участников Фешен 

Индустрии (РАФИ), 
(Россия, Москва)

• Издатель эксперт 
ряда печатных и 
онлайн-изданий для    

профессионалов модной индустрии

• Практический опыт работы в плани-
ровании, организации и проведе-
нии крупномасштабных B2B меро-
приятий на fashion-рынке

• Автор статей в fashion-изданиях, 
лекций о стратегиях PR для студен-
тов университета МГУДТ

• Регулярный участник-спикер на кон-
ференциях и круглых столах по во-
просам fashion-ритейла, франчай-
зинга, маркетинга

Olesya	Orlova
general director of media 
holding PROfashion and 
co-founder of the Russian 
Association of Participants 
of Fashion Industry (RAFI), 

(Russia, Moscow)

• Publisher-expert of 
several printed and 
online issues for fashion 
industry professionals

• Practical experience in planning, 
organizing and conducting large-scale 
B2B events in the fashion market

• Author of a number of articles in 
specialized fashion-issues, lectures on 
PR strategies for students of Moscow 
State University of Design and 
Technology (MSUDT)

• Regular participant-speaker at 
conferences and round tables on 
fashion retail, franchising, marketing

SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
СПИКЕРЫ БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

Анна	Баландина
основатель и руководи-

тель агентства 
VM Guru 

(Россия, Москва)

• Один из веду-
щих экспертов-практиков 
российского fashion-рын-
ка по коммерческому 

визуальному мерчандайзингу и ди-
зайну магазинов

• Автор обучающих ВМ программ, 
бизнес-тренер 

• Соавтор и куратор курса «Визуаль-
ный мерчандайзинг в индустрии 
моды» Научно Исследовательский 
Университет Высшая Школа Эконо-
мики (по январь 2017)

• Образование: Санкт-Петербургский 
государственный университет куль-
туры и искусств, специализация – 
«Культурология моды»; Магистрату-
ра - ArtEZ academy of art & design, 
Arnhem (Netherlands), специализа-
ция - «Маркетинг и визуальные ком-
муникации в индустрии моды»

• Опыт работы в индустрии моды - 18 
лет

• Специализация: услуги в области 
коммерческого визуального мер-
чандайзинга (аудит, ремерчандай-
зинг,  разработка и оптимизация 
ВМ стандартов); дизайн-проекты 
магазинов и ВМ- обучение компа-
ний фэшн ритейла, включая ТРЦ и 
универмаги 

• Карьеру начинала в Европе, работая 
над репозиционированием гол-
ландского бренда Oilily

• Клиенты – ведущие российские и 
иностранные бренды одежды и 
обуви: Incanto, «Модис», «Снеж-
ная королева», «Фэст», «Юничел», 
«Эконика», Baon, Butik.ru, Eleganzza, 
Sela, Tom Farr, Mark Formelle, Air 
Moscow, Mexx, ТPЦ «Экополис», ТРЦ 
Meganom и другие

Аnna	Balandina
Founder and head of 

VM Guru Agency 
(Russia, Moscow)

• One of the leading 
expert practitioner in 
the Russian fashion 
market in commercial 
visual merchandising and store design

• Author of training programs, business 
coach

• Co-author and curator of the course 
«Visual merchandising in the fashion 
industry» research University Higher 
School of Economics (January 2017).

• Education: St. Petersburg state 
University of culture and arts, 
specialization - «Cultural studies of 
fashion»; master’s degree-ArtEZ 
academy of art & design, Arnhem 
(Netherlands), specialization - « 
Marketing and visual communications 
in the fashion industry»

• Experience in the fashion industry-18 
years

• Specialization: services in the field 
of commercial visual merchandising 
(audit, re-merchandising, development 
and optimization of VM standards); 
design projects of stores and VM-
training of fashion retail companies, 
including shopping malls and 
Department stores 

• Started her career in Europe, working 
on repositioning the Dutch brand Oilily

• Clients include leading Russian and 
international brands of clothes and 
shoes: Incanto, «MODIS», «the snow 
Queen», «Fest», «Unichel», «Econika», 
Baon, Butik.ru, Eleganzza, Sela, Tom 
Farr, Mark Formelle, Air Moscow, Mexx, 
shopping center «Ecopolis», shopping 
center Meganom and other
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Яна	Бобрыка
 fashion-beauty блогер, 
актриса, основатель 
бренда @byanka.kz 

(Казахстан, Алматы)

• Г е н е р а л ь н ы й 
продюсер кинокомпании 
«Master Film». Актриса, 
кино-продюсер
• Д е я т е л ь н о с т ь 
fashion – beauty бло-

гера социальных сетей  instagram, 
facebook - 4 года.  Количество под-
писчиков: более 100 000 человек ак-
каунт @bobrykayana  и более 25 000 
человек  аккаунт @byanka.kz

• Основатель мультибрендового ин-
стаграм – магазина @byanka.kz

• Создатель линии модной женской 
одежды «Byanka by Yana Bobryka»

• Опыт работы на телевидении более 
15 лет. Ведение авторских программ 
на телеканалах: «Хабар», «31 канал», 
«Тан», Muzzone, Hit Tv, КТК, «Рахат», 
«7 канал»

• Автор и телеведущая популярных 
программ о моде и красоте «Кра-
сивая жизнь», Miss Muzzone, Mister 
Muzzone

• Автор многочисленных статей в 
fashion-издания Казахстана

• Event – продюсер, автор и организа-
тор крупномасштабного мероприя-
тия о стиле, моде и красоте «Fashion 
- девичник»

Yana	Bobryka
fashion-beauty blogger, 
actress, founder of the 

brand @byanka.kz 
(Almaty, Kazakhstan)

• General Producer of 
“Master Film” Film 
Company. Actress, film 
producer

• Activity in the field of 
fashion-beauty blogger 
on Instagram, Facebook is 4 years. 
Number of followers: more than 
100,000 people at @bobrykayana and 
more than 25,000 people at @byana.kz

• Founder of multi-brand Instagram store 
@byanka.kz

• Creator of the “Byanka by Yana Bobryka” 
line of fashionable women’s clothing 

• Experience in television for over 15 
years. Guest of authorial shows on 
TV channels: Khabar, Channel 31, 
Tan, Muzzone, Hit Tv, KTK, Rakhat,      
Channel 7

• Author and TV presenter of popular 
shows about fashion and beauty: 
Beautiful Life, Miss Muzzone, Mister 
Muzzone

• Author of numerous articles in the 
fashion publications of Kazakhstan

• Event producer, author and organizer 
of Fashion Shower, a large-scale event 
about style, fashion and beauty

SPEAKERS OF BUSINESS CONFERENCE
СПИКЕРЫ БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

Лейла	Мусатаева	
менеджер по работе с 

ритейлерами компании 
«AC Nielsen Kazakhstan»

(Казахстан,Алматы)

• Ритейл-аналитик 
и консультант, аналитика 
категорий и трендов для 
розничных сетей по все-
му Казахстану
• Консультант в 

области управления полочным про-
странством и мерчандайзинга

• Организатор семинаров по Катего-
рийному менеджменту для ритей-
леров и производителей

• Опыт работы в крупных FMCG ком-
паниях в финансовой сфере

Leila	Mussatayeva	
retailer Service executive 
AC Nielsen Kazakhstan 
(Kazakhstan, Almaty)

• Retail analyst and 
consultant, analysis of 
FMCG categories and 
trends for retail chains 
throughout Kazakhstan

• Consultant in the 
Assortment and Space Optimization 
and Merchandising services

• Organization of seminars on Category 
Management for Retailers and 
Manufacturers

• Financial background in big FMCG 
companies 
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Николай	Чумак	
президент Ассоциации 
псоздатель и СЕО ком-

пании IDNT 
(Украина, Киев)

• А в то р и те т н ы й 
специалист в области 
разработки и внедрения 
концепций и форматов 
магазинов для рознич-
ных сетей и банковских 
отделений

• Является соавтором нескольких книг 
по тематике Retail Banking, Private 
Banking & Wealth Management

• Автор  книги, посвященной банков-
ским отделениям «Банковское от-
деление: ребрендинг, оформление, 
POS-маркетинг»

• Является активным участником меж-
дународного сообщества иннова-
торов финансовой индустрии Next 
Bank, Сингапур

• Регулярный участник-спикер панель-
ных дискуссий, форумов, конферен-
ций, бизнес-саммитов

• Преподаватель в  КНТЭУ (Киевский 
Национальный Торгово-Экономи-
ческий Университет)  на факультете 
«Ритейла и дизайна»

Mykola	Chumak	
is owner and CEO at IDNT 

company 
(Kyiv, Ukraine)

• Authoritative expert  
in  development and 
implementation of 
concepts and formats for 
the retail stores and bank 
offices

• Is a co-author of several 
books in Retail Banking and Private 
Banking & Wealth Management 
categories 

• Author of a book on bank offices «Bank 
office: re-branding, design, POS-
marketing.» The book reflects many 
years of his experience in development 
of bank offices concepts. And author 
of collection of publications named 
«Russian Private Banking». Editor of 
Brett King’s bestseller “Bank 3.0”

• Is an active participant of international 
community of financial industry 
innovators Next Bank, Singapore

• Permanent participant and speaker of 
international conferences, summits, 
and forums

• Lecturer at the “Retail and Design” 
faculty of KNTEU

Арслан	Мамедбакиев	
руководитель отдела 

маркетинга 
ТРЦ Atakent mall 

(Казахстан, Алматы)

• Специализация: 
маркетинг, реклама, PR в 
ТРЦ и в индустрии раз-
влечений
• Общий стаж в 
маркетинге 9 лет
• Ключевые на-

правления в работе: стратегиче-
ское планирование, коммуника-
ции, брендинг, public relations, 
трейд-маркетинг, программы ло-
яльности, интернет-продвижение, 
построение и управление марке-
тинговой деятельностью в торговых 
центрах

• Практический опыт в планировании 
и реализации политики арендных 
отношений  в ТРЦ, создание эффек-
тивных потокообразующих концеп-
ций размещения арендаторов

• Опыт консультирования торговых 
комплексов в области бизнес-пла-
нирования и организации марке-
тинга 

• Разработка коммерческих концеп-
ций ТРЦ, реконцепции действую-
щих объектов

Arslan	Mamedbakiyev	
Head of Marketing 

Department of Atakent 
mall

(Almaty, Kazakhstan)

• S p e c i a l i z a t i o n : 
marketing, advertising, 
PR at malls and in the 
entertainment industry

• Total experience in 
marketing is 9 years

• Key areas of work: strategic planning, 
communications, branding, public 
relations, trade marketing, loyalty 
programs, online promotion, building 
and managing marketing activities in 
malls

• Practical experience in planning and 
implementation of the policy of rental 
relations in malls, creation of effective 
flow-forming concepts of tenant 
accommodation

• Experience in advising shopping 
complexes in the field of business 
planning and marketing organization

• Development of commercial concepts 
of malls, re-concepts of existing 
facilities



61 62

EDUCATION
CONSULTATION

ОБРАЗОВАНИЕ 
КОНСУЛЬТАЦИИ

FOR NOTES
ДЛЯ ЗАМЕТОК
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Профильное и сертифицированное обучение от лучших экспертов 
fashion отрасли
Profile and certified training from the best fashion industry experts

Обучающие семинары, мастер классы, фокус-сессии от авторитет-
ных экспертов отрасли
Training seminars, master classes, focus sessions from reputable 
experts

Качественные B2B встречи и результативное NETWORKING обще-
ние 
Qualitative B2B meetings and effective NETWORKING communication

КОНСУЛЬТАЦИИ

Профессиональные консультации по любым вопросам в области 
модной индустрии, брендинга, проведения тренингов, обучения 
персонала
Professional advice on any issues in the field of fashion industry, 
branding, training, staff training

Интерактивные тренинги, тематические study-кейсы, on line обу-
чение 
Interactive training,topical case studies, online education

Индивидуальные консультации по вопросам бизнес-консалтинга в 
модной индустрии
Individual advice on business consulting in the fashion industry
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BUSINESS CONFERENCE
PARTNERS

ПАРТНЕРЫ
БИЗНЕС-КОНФЕРЕНЦИИ

FOR NOTES
ДЛЯ ЗАМЕТОК
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АКАДЕМИЯ РОЗНИЧНЫХ ТЕХНОЛОГИЙ

Company	name:	АКАДЕМИЯ РОЗНИЧНЫХ ТЕХНОЛОГИЙ
Address: 127322 г. Москва, Огородный проезд д.20, стр.27 
офис №401. ст.м. Тимирязевская
Tel: + 7 (495) 648 49 93 
E-mail:	info@art-rb.ru
Web: www.art-rb.ru

Information:

Academy of Retail Technologies is an educational and consulting 
company that helps fashion business owners make more money without 
investing in advertising and marketing. 
Your retail or wholesale company can bring you an income up to 30, 
50 and 100% more, and we know how to do it! We arrange all business 
processes and put in order work of your staff.
We provide services for experienced businessmen who have been 
engaged in clothing retail or production for many years and would like 
to take the company to a new level, increase the number of stores or 
find an additional distribution channel. We also support those who are 
just taking the first steps in the fashion business.

Информация:

«Академия Розничных Технологий» - обучающая и консалтинговая 
компания, которая помогает владельцам fashion-бизнеса заработать 
больше денег без дополнительных вложений в рекламу и маркетинг.
Ваша розничная или оптовая компания может приносить вам на 30, 
50 и 100% больший доход, и мы знаем, как это сделать! Приводим в 
порядок все бизнес-процессы и работу персонала.
Наши услуги – для опытных бизнесменов, которые занимаются 
розничной продажей или производством одежды уже много 
лет и хотели бы вывести компанию на новый уровень, увеличить 
количество магазинов или найти дополнительный канал сбыта. 
Мы поддерживаем и тех, кто только делает первые шаги в fashion-
бизнесе.
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Nielsen Holdings

Company	name:	Nielsen Holdings
Address: Казахстан, г. Алматы
Tel: + 7 (727) 313 77 30 
Fax:	+7 727 313 77 30 ext. 111
Web: www.nielsen.com

Information:
Nielsen Holdings N.V. (NYSE: NLSN) is a global information and research company 
holding the leading positions in the markets of marketing and consumer 
information, television and other media research, Internet research, mobile 
segment research, professional forums and the accompanying activity areas. 
Nielsen has representative offices in 100 countries of the world with headquarters 
situated in New York (the USA) and Diemen (the Netherlands) and has some 
34,000 employees.
We study what people look at and buy, how and why they do it. A clear 
understanding of one’s consumer is the key to making the right decisions and 
achieving growth. We are constantly implementing innovations so as to be in step 
with the time, the changing market conditions and the very different, demanding 
and changing consumers. 
Nielsen has been operating in Russia since 1989 and focuses on consumer 
products and services market research. The key areas of its activity in Russia are 
retail audit, consumer research, analytical consulting, merchandizing and category 
management services etc. Customers in various fields (convenience goods, retail, 
telecom, advertising, sports etc.) trust the research and analytical methods of 
Nielsen that help us evaluate their competitive advantages and position in the 
market, open new opportunities in business, improve the quality of their marketing 
decisions and increase sales

Информация:
Nielsen Holdings N.V. (NYSE: NLSN) – это глобальная информационная и 
исследовательская компания с ведущими позициями на рынке маркетинговой 
и потребительской информации, исследований телевидения и других средств 
массовой информации, интернет-исследований, исследований мобильного 
сегмента, профессиональных форумов и сопутствующих направлений 
деятельности. Компания Nielsen имеет представительства в 100 странах мира, 
штаб-квартиры расположены в Нью-Йорке (США) и Диемене (Нидерланды) и 
насчитывает около 34 000 сотрудников.
Мы изучаем что, как и почему люди смотрят и покупают. Четкое понимание 
своего потребителя – это ключ к принятию правильных решений и 
достижению роста. Мы постоянно внедряем инновации, чтобы идти в ногу 
со временем, изменяющимися рыночными условиями и такими разными, 
требовательными и меняющимися потребителями. 
В России Nielsen оперирует с 1989 года и специализируется на исследованиях 
рынка потребительских товаров и услуг. Ключевые направления деятельности 
в России: аудит розничной торговли, исследования потребителей, 
аналитическое консультирование, услуги мерчандайзинга,  категорийного 
менеджмента и другие. Клиенты в разных сферах (товары повседневного 
спроса, ритейл, телеком, реклама, спорт и т.д.) доверяют исследованиям и 
аналитическим методикам Nielsen, которые помогают им оценить конкурентные 
преимущества и положение на рынке, открыть новые возможности в бизнесе, 
улучшить качество маркетинговых решений и повысить продажи

 is the “official analytics partner” of 
the Сentral Asia Fashion exhibition
«официальный партнер по аналитике» 
международной выставки моды 
Сentral Asia Fashion
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PROfashion Asia

Company	name:	PROfashion Asia
Address: Казахстан, г. Алматы, ул. Чайкиной, д.3А/7 
Tel: +7 (701) 788 40 01, +7 (771) 506 49 45
E-mail:	mershova@mail.ru
Web: www.profashion.asia 

Information:
PROfashion Asia is a research and informational b2b periodical dedicated 
to fashion industry in Kazakhstan. 
Content: design, retail and marketing news, overview of fashion trends, 
analytics, interview with high rollers of the fashion industry.  
Audience - all fashion professionals: owners and managers of apparel, 
footwear and accessories stores and chains, distributors, wholesale 
companies’ agents, representative offices, brand managers, marketing 
managers, manufacturers of apparel, footwear and accessories, 
designers, merchandisers, development companies’ staff

Информация:
PROfashion Asia – портал моде для профессионалов. 
Основные разделы - новости дизайна, маркетинга и ритейла, 
обзоры модных тенденций, аналитика, интервью с наиболее 
крупными игроками модного рынка. портал предоставляет своим 
читателям наиболее свежую и актуальную информацию по таким 
направлениям, как мнение специалистов и критиков моды о 
представленных сезонных коллекциях дизайнеров, подробное 
освещение недель моды, обзоры наиболее ярких событий текущего 
сезона,  анализ мировых трендов будущих сезонов, рекомендации 
по созданию нового бизнеса в сфере моды, советы маркетологов 
для успешного ведения дел в уже существующих компаниях и т.д.
Целевая аудитория: все специалисты индустрии моды. В их 
числе владельцы и управляющие магазинов одежды, обуви и 
аксессуаров, байеры, дистрибьюторы, оптовые компании, агенты, 
представительства, маркетологи, бренд-менеджеры, производители 
одежды, обуви и аксессуаров

is the “official professional partner” of
 the Сentral Asia Fashion exhibition

«официальный профессиональный 
партнер» выставки Сentral Asia Fashion
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PROfashion Consalting

Company	name:	PROfashion CONSULTING
Address: Россия, г. Москва.
Tel: +7 926 386 5484
E-mail:	ekaterina.pfc@mail.ru
Web: www.profashion-consulting.ru

Information:
PROfashion CONSULTING  - the consulting agency, existing since 
2009 year. We offer the services focused on fashion-retail business, as 
following:
 Audit of retail store and finding out the potential for profit increase,
• creation of unique sales standards for one store of store chain, 
• improve of management system in the store. Business coaching for 
owners and directors,
• we offer unique sales trainings for retail stuff,
• analysis of buying system  and recommendations for its improving,
• analysis of brand portfolio and recommendations for its optimization , 
• visual merchandising standards and implementation in your stores? 
Our mission  – to be helpful to retail business and share the successful 
retail technologies in order to achieve the better profit results of the stor

Информация:
PROfashion CONSULTING  – консалтинговое агентство, существующее 
с 2009 года. C 2016 года мы предоставляем услуги для розничного 
бизнеса, а именно:
• аудит торговых точек и выявление потенциала для роста продаж,
• разработка уникальных стандартов обслуживания для магазина 
или сети магазинов,
• налаживание системы менеджмента магазином (управления 
магазином). Бизнес-коучинг для владельцев и директоров,
• разработку и проведение уникальных практических тренингов в 
точках продаж,
• анализ системы закупок и рекомендации по оптимизации,
• анализ портфеля брендов и рекомендации по оптимизации,
• визуальный мерчендайзинг в точке продаж: разработка стандартов 
и внедрение в магазине, обучение команды и дистанционное 
ведение.
Наша миссия – быть полезными розничному бизнесу за счет 
использования и передачи практических инструментов управления 
магазином, работы с розничным персоналом, секретов торговли
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IDNT

Information: 

IDNT specialization: Development of retail formats, that increase the economic 
indicators and effectiveness of retail branches and become a part of the 
profitable marketing and retail strategy. Also, the implementation of  retail 
rebranding, author’s supervision, point equipment design, emotional and 
experience zones projects.
IDNT team works since 2002. IDNT experts studied design in Singapore, Hong 
Kong, Tokyo, London, Madrid, and at the British Higher School of Design. IDNT 
cooperates with the leading companies that specializes on design and customer 
experience management, innovation centers and Customer Experience of the 
global banks from UK, USA and Singapore. For 13 years, IDNT team supervised 
the work of more than 1 000 retail venues in the CIS countries.
IDNT Expertise is at the intersection of marketing, architecture and functional 
design:
- we create outlets that are profitable for your business, reflect the brand heart, 
with a visually attractive design and marketing concept;
- with the retail-design methods we increase the profitability for every square 
meter;
- we form easily implemented design and layout standards;
- we save your budget for the building, production and design;
- we help retailers and banks to create a positive customer experience in retail.
Territory: Ukraine, Russia, Kazakhstan, United Kingdom

Информация: 

Специализация IDNT: разработка концепций, функционального дизайна 
для розницы и банковских сетей по европейской методологии. Создание 
дизайн- и ритейл-маркетинг концепций, которые повышают выторг с ква-
дратного метра и являются частью прибыльной маркетинговой и рознич-
ной стратегии. Также осуществление проектов по ритейл-ребрендингу, 
авторскому надзору, точечной разработке оборудования, эмоциональных и 
experience зон.
Команда IDNT работает с 2002 года. Эксперты IDNT изучали дизайн в 
Сингапуре, Гонконге, Токио, Лондоне, Мадриде, а также Британской Высшей 
Школе Дизайна. Сотрудничает с ведущими компаниями по дизайну и управ-
лению потребительским опытом, такими как IDEO, 8 Inc, а также центрами 
инноваций и Customer Experience крупных банков из Великобритании, 
Испании и Сингапура. За 13 лет команда курировала работу более чем 1 000 
розничных объектов в странах СНГ.
Экспертиза IDNT – на пересечении маркетинга, архитектуры и функциональ-
ного дизайна:
- создаем прибыльный для бизнеса, отражающий суть бренда, визуально 
привлекательный дизайн, маркетинговую концепцию точек продаж; 
- методами ритейл-проектирования повышаем прибыльность с м²;
- формируем легко внедряемые стандарты проектирования и оформления;
- экономим бюджет на строительство, производство и оформление;
- помогаем ритейлерам и банкам создавать позитивный потребительский 
опыт в рознице.
Территория: Украина, Россия, Казахстан, Великобритания

Address: 04070 Украина, Киев, ул. Кожемяцкая, 20а, оф.4, БЦ 
«Пражский»
Tel: +38 (044) 500 85 73
E-mail:	info@idnt.com.ua

Company	name: IDNT

Web: www.idnt.com.ua
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Группа компаний «ARCADA»

Company	name:	Группа компаний «ARCADA»
Address: Республика Казахстан, 010000 г. Астана, 
пр. Кабанбай батыра, 21, бизнес-центр «ARCADA»
Tel: +7 (7172) 978 600, факс: 8(7172) 978 662 
E-mail:	kan@ast.arcada.kz
Web: www.arcada.kz
Information:
The Group of Companies “ARCADA” is the leading real estate development 
company operating in the market of the Republic of Kazakhstan, which specializes 
in investment, construction and management of commercial real estate. With wide 
experience and knowledge, the company efficiently and effectively implements the 
projects at all stages of the investment cycle - from the initial design to construction, 
commissioning and professional management of the buildings. 
The group of companies “ARCADA” is present in the commercial real estate since 
1999 and is dynamically developing today in all of its spheres, it actively develops 
and implements projects of shopping and entertainment centers, business centers, 
hotels, and a number of other investment projects, and surely it has demonstrated 
the lowest rates of vacant spaces in its units.
 The Group employs over 1,400 people. The management team consists of 
highly skilled professionals, who have extensive experience and adhere to 
modern standards of business, combined with an understanding the specifics of 
Kazakhstan’s market. 
Business Partners of the Group of Companies are market leaders in their fields. 
The company adheres to the most important business principles based on ethics, 
honesty, and reliability, and enjoys an outstanding reputation. 
Currently under the management of the Group is more than 150 thousand square 
meters of commercial space in the key cities of Kazakhstan: Astana, Almaty, 
Karaganda and Kostanay. 
Future plans for business expansion planned construction of four major facilities in 
the cities of Karaganda, Almaty and Astana, thus increasing the commercial area 
running up to 350 thousand m2.
Информация:
Группа компаний «ARCADA» - ведущая девелоперская компания, работающая 
на рынке Республики Казахстан, специализирующаяся на инвестициях, 
строительстве и управлении объектами коммерческой недвижимости. 
Обладая богатым опытом и знаниями, Компания качественно и эффективно 
реализовывает проекты на всех стадиях инвестиционного цикла – от 
предпроектных разработок до строительства, ввода зданий в эксплуатацию и 
профессионального управления объектами. 
Группа компаний «ARCADA» присутствует на рынке коммерческой 
недвижимости с 1999 г. и сегодня динамично развивается во всех её сферах, 
активно разрабатывает и реализует проекты торгово-развлекательных 
комплексов, бизнес-центров, гостиниц, а также ряд других инвестиционных 
проектов, уверенно демонстрируя один из самых низких коэффициентов 
свободных площадей в объектах.
В компаниях Группы работает свыше 1400 человек. Управляющая команда 
состоит из профессионалов высокого класса, имеющих большой опыт 
работы и придерживающихся современных стандартов ведения бизнеса, 
сочетающихся с пониманием специфики казахстанского рынка.
Партнеры по бизнесу Группы Компаний – лидеры рынка в своих сегментах. 
Компания твердо придерживается важнейших деловых принципов, 
основанных на этике, честности, надежности и гордится своей безупречной 
репутацией.
В настоящее время под управлением Группы находится более 150 тыс. кв. м 
коммерческих площадей в ключевых городах Казахстана, таких как: Астана, 
Алматы, Караганда и Костанай. 
В будущих планах компании по расширению бизнеса намечено строительство 
четырех крупных объектов в городах: Караганда, Алматы и Астана, тем самым 
увеличив коммерческую площадь под управлением до 350 тыс. м2.
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VM GURU 

Company	name:	VM GURU 
Address: Москва
Tel: +7 495 741-17-84
E-mail:	hello@vmguru.ru
Web: www.vmguru.ru

Information:
VM Guru  (www.vmguru.ru) is one of the leading consulting agencies of visual 
communications in fashion retail in Russia, specializing in the development 
of design projects of fashion retail stores, commercial visual merchandising, 
storefronts and VM training in these segments.
Trainings take place in the format of group training workshops in Moscow or ad-
hoc consulting sessions customized for the brand on their own facilities or shops.
We offer to our partners:
 • Stores design 
• Strategic merchandising: audit, development of vm standards
 • Practical vm services
 • Training of visual merchandising and shop window: group trainings, corporate 
trainings «for brand», training for tenants of shopping malls
The author group intensives are held in the Theory + Practice format (2 days) is 
a concentrate of knowledge “without water”.  Upon completion of the training 
programme, the participants will have acquired a complete picture and a full-
fledged VM toolkit for use in the retail fashion segment.
Our agency - “magic VM wand for brands” - we create and train!
Future plans for business expansion planned construction of four major facilities in 
the cities of Karaganda, Almaty and Astana, thus increasing the commercial area 
running up to 350 thousand m2.

Информация:
VM Guru -  одно из ведущих консалтинговых агентств визуальных 
коммуникаций в fashion-ретейле в России, специализирующееся на 
разработке дизайн-проектов магазинов, коммерческом визуальном 
мерчандайзинге, витринистике и ВМ обучении в данных сегментах. Обучение 
проходит в форматах групповых тренингов-практикумов в Москве на наших 
площадках и корпоративного ВМ-обучения под запрос и на территории 
заказчика. 
Мы предлагаем нашим партнерам:
• Дизайн магазинов
• Стратегический мерчандайзинг: аудит, разработка вм стандартов
• Практические ВМ услуги 
• Обучение визуальному мерчандайзингу и витринистике: 
групповые тренинги, корпоративные тренинги «под бренд», обучение 
арендаторов торговых центров
Авторские групповые интенсивы в формате Теория + Практика (2 дня) - это 
концентрат знаний «без воды». По окончании тренингов слушатели получают 
целостную картину и полноценный инструментарий по коммерческому ВМ 
для применения в ритейле фэшн сегмента.
Наше агентство - «волшебная ВМ палочка для брендов» – мы и создаем, и 
обучаем!

www.facebook.com/VMGURU.agency/
www.instagram.com/vm_guru/
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FASHION
SHOW

МОДНЫЕ 
ПОКАЗЫ

FOR NOTES
ДЛЯ ЗАМЕТОК
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PARTNERS OF
EXHIBITION

МЕДИА ПАРТНЕРЫ
ВЫСТАВКИ

Central Asia Fashion arranges special Show Area zone for the fashion 
parade to be carried out by the Show participants providing them
an opportunity to present their own collections.Total area of the Show 
Area is 600+ sq.meters.

Central Asia Fashion организует специальную зону Show area для по-
казов мод участников выставки с возможностью представить соб-
ственные коллекции. Общая площадь Show Area 600+кв. метров.

17	марта	2019	г

Расписание	модных	показов	
Central	Asia	Fashion	Spring-2019

FASHION SHOW
МОДНЫЕ ПОКАЗЫ

12.00-12.10	TM LUDMILA (Украина)
12.10-12.20 PIKE (Россия)
12.20-12.30	Gena (Польша)

12.00-12.10	Greentous (Турция)
12:10	12:20	Önka Тekstil/Whitney 
(Турция)
12.20-12.30	TM LUDMILA (Украина)

13.40-13.50 Stylas (Kыргызстан)
13.50-14.00	ТЕО (Россия)
14.00-14.10	La Chere (Турция)
14.01-14.20	(Турция)

13.40-13.50	Stella Rossa (Россия)
13.50-14.00	(Турция) 
14.00-14.10	Очеретний (Украина)

12.50-13.00	Fir (Китай)
13.00-13.10	(Турция)
13.10-13.20	(Турция)

12.00-12-10	Vichy Teen (Иран)
12.10	-12.20	Icebear (Китай)
12.20-12.30		Ivkovic (Сербия)

19	марта	2019	г	

18	марта	2019	г	

12.50-13.00	Dimare (Турция)
13.00-13.10 Mercur & Algore (Турция)
13.10-13.20	Mees (Турция)
13.20-13.30 SilverFox (Россия)

12.50-13.00	Evadeya (Молдова)
13.00-	13.10	Premiera Donna 
(Молдова)
13.10-13.20	Infinity (Молдова)
13.20-13.30		BQuin (Молдова)
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Company	name: Российский Деловой Реестр
Address: 107140,Москва, Леснорядский пер., 10, кор.2, офис 6
Tel/Fax: +7 (495) 9661490
E-mail: info@rosstov.ru
Web: www.rosstov.ru

МЦ «РДР» ООО

Информация

- Издание отраслевых журналов: «Стиль и Мода» - женская и мужская 
одежда; «Мини Мода» - детская одежда;  «ТРИ Ш:Шапки, Шляпки, 
Шубки» - головные уборы, меховые изделия и полуфабрикат, 
аксессуары к одежде; «FashionХит»- журнал о   популярных трендах 
и брендах актуального сезона.
 Распространение бесплатное на профильных отраслевых выставках, 
в торговых и оптовых центрах, целевой адресной рассылкой по 
торговым и оптово-закупочным организациям. 
Дополнительные возможности:
- Включение в базу отечественных производителей легкой 
промышленности и поисковик по  категориям  товаров на сайте 
www.rosstov.ru
- Продвижение торговой марки в Сети Интернет, включая 
социальные сети;
- Организация коллективных блоков российских производителей 
легкой промышленности в региональных выставках, а также странах 
СНГ и за рубежом

Information: 

- Publication of trade journals: «STIL I MODA» - women’s and men’s 
clothing; «MINI MODA» - children’s clothing; «TRISH: SHapki, Shlyapki, 
Shubki» - hats, fur products and semi-finished product, clothing 
accessories; «FashionHit» - magazine about trends and popular brands 
in the current season.
 Distribution free of charge on the relevant trade fairs, in shopping 
centers and wholesalers, targeted mailing address trade and wholesale 
purchasing organizations.
Additional features:
- The inclusion in the database of domestic producers of light industry 
and the search engine on the product categories on the site www.
rosstov.ru
- Promotion of the brand on the Internet, including social networking;
- Organization of collective units of the Russian manufacturers of light 
industry in regional exhibitions, as well as the CIS countries and abroad
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PROfashion

Company	name:	PROfashion
Address: 123007, Москва, Бизнес-центр «Бега», 3-й Хорошевский 
проезд, 1, стр. 1
Tel: +7 (495) 626 30 20
E-mail:	info@profashion.ru
Web: www.profashion.ru

Information:
PROfashion – analytical and most informative Russian fashion business 
magazine that covers the hottest topics of fashion process - . News of 
design, marketing and retail, trends reviews, analytics, interviews with 
most successful fashion market players. Target audience – all fashion 
industry specialists operating in Russia and abroad. PROfashion 
also publishes trade catalogues of different issues. In addition to this 
PROfashion is a unique and effective digital platform that helps to 
develop brands in Internet. 

Информация:
PROfashion – это информационно-аналитическое В2В-издание 
о модной индустрии для профессионалов. 16 выходов в год. 
Журнал освещает все актуальные темы fashion-процесса: новости 
дизайна, маркетинга и ритейла, обзоры модных тенденций, 
аналитику, исследования и интервью с наиболее заметными 
игроками мирового рынка моды. Помимо этого PROfashion является 
уникальной и эффективной онлайн-площадкой для продвижения 
брендов. Также ИД PROfashion выпускает профессиональные 
каталоги и справочники “Российские производители”, “Kids”, 
“Свободный склад”, “Большие размеры” и многое другое.
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Company	name: FashionNetwork.com
Address: улица Реомюр, дом 126, 75002, Париж, Франция
Tel: + 33 (1) 71 18 30 46 
Fax:	+33 (1 )44 09 84 68
E-mail: news.ru@fashionnetwork.com
Web: www.FashionNetwork.com

FashionNetwork.com

Информация

Международный профессиональный онлайн-журнал о модной 
индустрии FashionNetwork.com, главным редактором которого 
является Годфри Дини, выходит на 10 языках и включает следующие 
рубрики: новости модной индустрии, фотографии в высоком 
разрешении недель моды из 70 городов, бутиков, макияжа, 
стритстайла; тенденции от крупнейших тренд-агенств; множество 
видео; календарь профессиональных выставок. Также на сайте есть 
раздел по поиску работы в модной индустрии FashionJobs.com 

Information: 

International B2B online fashion magazine FashionNetwork.com with 
Godfrey Deeny as Editor-in-Chief publishes in 10 languages and 
provides the following services: fashion industry news; thousands of 
HD photos of fashion weeks, boutiques, makeup, streetstyle; trends 
from the biggest trend agencies; many videos; international tradeshows 
agenda. The site has also a section of job offers in fashion industry 
-FashionJobs.com
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Информация

Fashion Collection («Модная Коллекция») – новое явление в казахстанской 
fashion-культуре. Это первое глянцевое издание о моде и красоте, 
созданное в России и способное играть по жестким правилам, принятым 
в международном fashion-сообществе. 
Fashion Collection («Модная Коллекция») – модный арбитр, одинаково 
хорошо разбирающийся в современных трендах и вечных ценностях. 
Это первый в Казахстане журнал о моде, созданный не только для 
женской аудитории, но и для мужчин, интересующихся модой во всех 
ее проявлениях.
Fashion Collection («Модная Коллекция») – журнал для умных и 
разборчивых, образованных и состоятельных людей, для тех, кто 
чувствует стиль, разбирается в моде и имеет обо всем свое дерзкое 
мнение. Для тех, кто относится к серьезным вещам легко, потому что 
нашим читателям дано знать больше…
Fashion Collection («Модная Коллекция») закрепил свое влияние, имея 
представителей в столицах мировой моды: Париже, Лондоне, Милане 
и Нью-Йорке. Fashion Collection («Модная Коллекция») – единственный 
журнал, созданный на постсоветском пространстве, который уже 
несколько лет подряд включён в авторитетный модный путеводитель Louis 
Vuitton. На протяжении 11 лет LV City Guide помогает ориентироваться 
в fashion географии, рассказывая о лучших бутиках, отелях, ресторанах, 
галереях и клубах мира. Издание представлено в бутиках Louis Vuitton по 
всему миру, а так же в крупных книжных магазинах Европы. 
Fashion Collection («Модная Коллекция») близок читателям благодаря 
своей оперативности. Креативная и динамичная команда журнала всегда 
в курсе последних но¬востей, и многие читатели используют это издание 
как навигатор в мире моды и стиля. Так Fashion Collection («Модная 
Коллекция») помога¬ет сократить путь от подиума до потребителя. 

Company	name: журнал Fashion Collection
Address: ул. Баишева, 3а, оф. 21
Tel: + 7 (727) 386-26-87
Fax:	+ 7 (727) 390-42-89 
E-mail: kazakhstan@fcollection.ru

FASHION COLLECTION
журнал

Information: 

Fashion Collection is a brand new thing in the Kazakhstan fashion culture. 
This is the first Russian glossy magazine that can play by the strict rules 
which are conventional in the international fashion society. 
Fashion Collection, a fashionable arbitrator, equally well understanding 
modern trends and eternal values. It is the first fashion magazine in 
Kazakhstan which has been created not only for women audience, but also 
for men who are really interested in fashion in all its styles. 
Fashion Collection is a magazine for clever and discerning, educated and 
solvent people with a sense of style, that have their own opinion about 
everything.
Fashion Collection confirmed its influence, having opened representations in 
the capitals of world fashion: Paris, London, Milan and New York.
Fashion Collection is a unique Russian magazine which is included in 
authoritative fashionable guidebook Louis Vuitton. During 11 years LV 
City Guide helps to be guided in fashion geography, telling about the best 
boutiques, hotels, restaurants, galleries and clubs of the world. The edition is 
presented in Louis Vuitton boutiques worldwide, and in the large bookstores 
in Europe. 
Fashion Collection it is at hand to its readers, thanks to its efficiency. Young 
and dynamic team of the magazine always keeps the track of the latest 
news, that’s why it is useful as a navigator on the world of fashion and style. 
Thus it reduces the way from the catwalk to the consumer.
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Company	name: Интернет-портал FashionEducation.ru и Школа 
Fashion Журналистики 
Address: Москва ул. Старая Басманная, 21/ St.Basmannaya st, 21
Tel: +7 926-387-2992
E-mail: info@fashioneducation.ru
Web: www.fashioneducation.ru

Интернет-портал FashionEducation.ru 
и Школа Fashion Журналистики 

Информация

Портал FashionEducation.ru|Образование в моде - это единое 
информационное пространство, посвященное fashion-
образованию: каталог вузов и школ, конкурсы и гранты, 
новости и мероприятия, интервью, информация о профессиях 
и перспективах карьеры в индустрии моды. Международная 
деятельность FashionEducation.ru включает в себя организацию 
собственных деловых и образовательных мероприятий «под ключ» 
и совместные проекты с Ассоциациями дизайнеров и вузами в 
России и за рубежом. FashionEducation.ru развивает собственные 
образовательные проекты: Школа Fashion Журналистики (Москва, 
Екатеринбург), и др. 

Information: 

Web-portal FashionEducation.ru | Education in fashion –a space 
dedicated to fashion education in Russia and worldwide: catalog 
of fashion schools; creative contests and grants; news and events, 
interviews, course information, occupations and career prospects in 
fashion industry. FashionEducation.ru activities include the organization 
of business and educational events, fashion-shows, joint projects with 
designers’ associations and universities in Russia and abroad, own 
educational projects (School of Fashion Journalism (Moscow and 
Ekaterinburg), etc.
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Address: г.Алматы, ул. Джандосова, 55/5, 2 этаж 
Tel: +7/772/352 73 88
E-mail:	info@iskermedia.kz 
Web: www.and.kz

IСКЕР МЕДИА Издательство

Информация

Издательство «Iскер Медиа»- платформа для прогрессивных 
людей, идей и проектов. Сегодня это оригинальные медийные 
проекты финансово-экономической тематики:
Деловой еженедельник «Бизнес и Власть»
Информационно-дискуссионная площадка www.and.kz

Information: 

Publishing house «Isker Media» is a platform for progressive people, 
ideas and projects.
Today we provide original media projects of financial and economic 
thematics:
Business newspaper «Biznes & Vlast»
News and discussion website www.and.kz



97 98

АФИША.kz 

Information: 

AFISHA.kz is an information and entertainment portal providing the 
visitors with independent, up to date and high-quality information 
about the city’s best entertainments. AFISHA.kz is a perfect way to 
learn about any concerts, stage performances, latest movies, club life 
and city-wide events. The website sections fully reflect the content 
diversity in the portal: cinema, theatre, concerts, art, city, sports, 
children, food, recreation, study, shop & beauty. Particular focus of 
the portal is directed to cooperation with reputed fashion brands, 
fashion houses, designers, shopping malls, fashion business owners 
and holders. AFISHA.kz always knows how to notify its readers of a 
new collection arrival, seasonal promos, discounts and sales. Readers 
of the portal learn first about world premieres, closed shows, tours 
of international artists and best local events. AFISHA.kz helps to level 
oneself up with author’s original trainings and expert master classes, 
enjoy interesting interviews and author’s columns, become more kind-
hearted taking part in charity events. Information and entertainment 
portal AFISHA.kz – we know everything about how to make the life 
more vivid, and ourselves better. 
website – www.afisha.kz/
Facebook - www.facebook.com/kzafisha/
Instagram - www.instagram.com/afishakz/

Информация: 

АФИША.kz – информационно-развлекательный портал, который 
предоставляет посетителям независимую, актуальную и 
качественную информацию о культуре и развлечениях города. 
AФИША.kz – это лучший способ узнать о концертах, театральной 
афише, репертуаре кинотеатров, клубной жизни и общегородских 
событиях. Основные разделы сайта: кино, театр, концерты, арт, 
город, спорт, дети, еда, отдых, обучение, shop&beauty. 
Отдельный фокус портала направлен на сотрудничество с 
именитыми fashion брендами, модными домами, дизайнерами, 
торговыми центрами города, собственнками и владельцами 
модного бизнеса. Афиша.kz всегда знает как сообщить своим 
читателям о поступлении новой коллекции бренда, сезонных 
акциях, скидках и распродажах.Чита тели портала узнают первыми 
о мировых премьерах и закрытых показах. Благодаря Афише 
они могут прокачать себя с помощью авторских тренингов и 
экспертных мастер-классов, наслаждаться интересными интервью 
и авторскими колонками, стать добрее принимая участия в 
благотворительных акциях. АФИША.kz знает все о том, как сделать 
жизнь ярче, а себя лучше. 
сайт - https://afisha.kz/
facebook - https://www.facebook.com/kzafisha/
instagram - https://www.instagram.com/afishakz/

Address: Казахстан, г. Алматы, пр. Достык, 291/23, офис 402
Tel: +7 727 356 75 06
E-mail:	info@afisha.kz
Web: www. afisha.kz
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Address: РОССИЯ, Москва, «Каталог Бренд»
Tel: +7(499)236 1920
E-mail:	katalog@megaplus.ru
Web: www.katalog-moscow.ru / www.brandkupi.ru

КАТАЛОГ-МОСКВА (BRAND, Kid’s)

Information: 
KATALOG-MOSCOW BrandKupi (BRAND, Kid’s, Shoes) publishing house 
issues be to be magazines and a web catalogue www.brandkupi.ru, 
such as: Woman’s vogue, Man’s vogue; Footwear, Leather; Children’s 
goods; Soft wares, fabric, accessories.
Format A4, A5. Circulation-45 000 copies of each kind.

Информация: 
KATALOG-MOSCOW BrandKupi (BRAND, Kid’s, Shoes) - это журналы 
и веб-каталог www.brandkupi.ru, такие как: женская мода, мужская 
мода; Обувь, Кожа; Детские товары; Мягкие изделия, ткани, 
аксессуары.
Формат A4, A5. Тираж - 45 000 экземпляров каждого вида.
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Address: Russia, Moscow, 125424 , Skhodnensky tupik 4
Tel: +7 495 744-63-17
E-mail:	center@kiddypages.ru
Web: www.kiddypages.ru

KIDDYPAGES

Information: 

WWW.KIDDYPAGES.RU is an information centre of children’s goods.
The detailed information concerning manufacturers, importers, shops, 
Internet-shops and catalogues of the children’s goods. Information 
about exhibitions of the children’s goods, a list of the printed editions 
shining the theme of the children’s goods. KIDDYPAGES.RU is the 
unique information platform and effective mean of advertising.

Информация: 

WWW.KIDDYPAGES.RU - Информационный центр детских товаров.
Самая полная информация о производителях, импортерах, 
магазинах, интернет-магазинах и каталогах детских товаров. 
Информация о выставках детских товаров, список печатных 
изданий, освещающих тему детских товаров. KIDDYPAGES.RU– 
уникальная информационная площадка и эффективный инструмент 
рекламы.
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Address: 21, Utegen Batyr Street, Almaty City 
Tel: +7 727 277 48 43 + 7 727 277 48 44
Fax: + 7 727 277 49 20
E-mail:	komskz@mail.ru
Web: www.kp.kz 

Комсомольская правда Казахстан

Information:

Main type of business activity: publishing
Secondary business activity: advertising information services
Newspaper: Republican newspaper
It is issued as an appendix to the Russian newspaper «Komsomolskaya 
Pravda»
Daily newspaper circulation (Tuesday, Thursday, Friday) more than 
450,000 copies per month, Wednesday (weekly) publication  200,000 
copies per month, and also more than 65,000 electronic subscribers 
gets daily and weekly newspaper via e-mail all over Kazakhstan and 
day by day this number grows.
It is published at all regions of the Republic of Kazakhstan.
It is printed in Almaty and Astana City.
Content: Political and economic events in the country and abroad, 
cultural and sports life of the republic, actual problems and issues, 
socially significant subjects are publicized on newspaper pages of 
«Komsomolskaya Pravda Kazakhstan». 

Информация: 

Основной вид деятельности: издательский
Вспомогательный вид деятельности: рекламно-информационные 
услуги
Газета: Республиканская газета
Тираж газеты ежедневно (вторник, четверг, пятница) более 450 000 
экземпляров в месяц, среда (еженедельник) 200 000 экземпляров 
в месяц, а так же еженедельную  и ежедневную газету получают на 
электронную почту более 65 000 подписчиков по всему Казахстану 
и с каждым днем эта цифра увеличивается.
Распространяется во всех областях Республики.
Печатается в г. Алматы и в г. Астана.
Контент: На страницах газеты «Комсомольская правда Казахстан» 
освещаются политические и экономические события в стране и за 
рубежом, культурная и спортивная жизнь республики, поднимаются 
актуальные проблемы и вопросы, социально-значимые темы. 
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Address: 121352, Russia, Moscow, str. Davydkovskaya, 3, bloc 1, fl. 4, 
level 3
Tel: +7 (916) 790-2644
E-mail:	editorial@lingerie-magazin.ru
Web: www.lingerie-magazin.ru 

Lingerie

Information:

«Lingerie» — is one of the most widely read Russian editions about 
lingerie, published since 2004. 
Edition became famous in the international community. It is the official 
information partner of major events in industry.
Lingerie Magazine supports brands of beachwear, nightwear, home 
clothes and hosiery production of medium and high classes. Edition of 
serves as a guide for buyers, large retailers, professionals in the course 
of orders and for end-consumers.

Информация
: 
«Lingerie» — одно из самых читаемых российских изданий о белье 
и бельевом бизнесе, выпускается с 2004 года. 
Журнал получил известность в международном сообществе и 
является официальным информационным партнером главных 
европейских выставок отрасли.
«Lingerie» поддерживает бренды нижнего белья, пляжной и 
домашней одежды, а также чулочно-носочной продукции 
среднего и высокого классов. Издание служит ориентиром для 
байеров, крупных ритейлеров, профессионалов бельевого бизнеса 
и конечных потребителей при осуществлении заказов.
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Address: РФ, 127521, Москва, Старомарьинское шоссе, д.6 

Tel: +7 (495) 619-08-68
E-mail:	planeta@planetadetstvo.ru
Web: www.planetadetstvo.ru

Журнал «Планета Детство»

Information:

“Planeta Detstvo” (Planet of Childhood) is specialized magazine of 
advertising and information for those who sells or produces the goods 
for children. The magazine comes out 2 times a year. It is full-colored, 
format is A4. The magazine is distributed all around Russia. You can 
view an electronic version of the magazine on the web site www.
planetadetstvo.ru

Информация: 

Журнал «Планета Детство» - специализированное рекламно-
информационное издание для производителей и продавцов 
товаров для детей. Журнал формата А4 издается с 1999 года, 
выходит 2 раза в год. Издания распространяются по подписке по 
всей России и на специализированных выставках. Электронная 
версия журнала доступна для просмотра на сайте www.
planetadetstvo.ru
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Address: 117105 Moscow, Russia, Varshavskoye Shosse 1, Stroenie 
1-2, Business Center «W-PLAZA», office B004
Tel: +7 (495) 766 58 73
E-mail:	info@fur-auctions.com
Web: www.fur-auctions.com

Пушные аукционы

Information: 

Published since 2005 IB Fur Auctions is dedicated to sharing 
information and insights from the global community of fur experts, 
executives and practitioners from around the world.
Goal of the publication: 
•presentation of information necessary for making purchases at 
auctions;
•stories about staff members of auction houses, fur brokers, buyers 
and suppliers;
•analysis of auctions sales results;
•information about the most important events in fur industry. 

Информация: 

ИБ «Пушные аукционы» издается с 2005 года с периодичностью 
один номер в два месяца и распространяется на международных 
пушных аукционах, специализированных выставках, а также 
по подписке. Только наше издание регулярно предоставляет 
следующую информацию: 
- результаты торгов всех пушных аукционов по различным видам 
клеточной и промысловой пушнины, в том числе эксклюзивные 
данные; 
- комментарии и прогнозы специалистов о тенденциях мехового 
рынка; 
- обзоры наиболее важных событий в меховой индустрии. 
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Address: Almaty region, Talgar district, Arkabay, Otemysuly 23
Tel: 8 (727) 389 89 13, +7 701 165 1555
E-mail:	Alinasvinina@yahoo.com
Web: http://styleofeurasia.com

STYLEOFEURASIA 

Information:

«Styleofeurasia.com» is the special project about that how due to 
clothing and appearance people can feel themselves comfortably 
in any vital situation. Style can show not simply the status of the 
person, but also his mood, word-view and even personal qualities. 
«Styleofeurasia.com» consists of several sections and categories, 
«Looks» are images of the ideas of the author and guest models, in the 
section «Features» are various fashion events, category «News» is the 
most striking news from the world of fashion, category «Beauty» is an 
overview of cosmetic novelties, in the rubric of «Interview» there are 
wardrobes of famous people. 

Информация: 

«Styleofeurasia.com» - это специальный проект о том, как одежда 
может легко вписать человека в ту, или иную жизненную ситуацию. 
Как с помощью стиля показать не просто статус человека, но и 
его настроение, мировоззрение и даже личностные качества. 
«Styleofeurasia.com» состоит из нескольких разделов и категорий. 
«Looks» - образы автора идеи и приглашенных моделей, в разделе 
«Features» - различные модные мероприятия, категория «News» - 
самые яркие новости из мира моды, категория «Beauty» – обзор 
косметических новинок, а в рубрике «Interview» - гардероб 
известных людей. 
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Tel: +7 (495) 722-44-59
E-mail:	info@b2bcontact.ru 
Web: http://b2bcontact.ru/tp 

Точка Продаж

Information: 

Business magazine Tochka prodazh (Point of Sale) publication. This is 
a specialized magazine focused on retail for top managers of trade 
chains. In every issue: analytics and expert reviews, independent 
journalistic surveys and leading market players’ opinions.

Информация: 

Информационно-аналитический журнал о розничной торговле 
«Точка Продаж» - федеральное специализированное отраслевое 
издание для директоров торговых сетей и магазинов. Выпускается 
с 2005 года. 
Тематика: товары, торговые технологии и управление - 
магазиностроение, недвижимость, торговое оборудование, 
автоматизация, IT решения и оборудование, финансы, товары, 
категорийный менеджмент и мерчандайзинг, логистика и склады, 
персонал и многое другое
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RDT-INFO.RU 

Information: 

RDT-INFO.RU is the main b2b resource on the children goods market 
and the most popular industry-specific online platform among the 
suppliers and buyers of goods for children and parents. RDT-info.ru 
provides services for searching the children goods suppliers and offers 
from famous brands and Russian manufacturers, innovation reviews. 
As well as newsletters and daily news on the children goods market 
focusing on companies which produce, supply and sell products for 
children and parents. RDT-info.ru has been working since 2009. It 
has the biggest coverage of the target audience and subscribers. It 
invites the suppliers and manufacturers to present their goods in the 
catalogue and inform about innovations and news.

Информация: 

RDT-INFO.RU — Главный b2b ресурс на рынке детских товаров 
и самая популярная отраслевая онлайн-площадка среди 
поставщиков и закупщиков товаров для детей и родителей. 
RDT-info.ru предоставляет  сервисы для поиска поставщиков 
и предложений по детским товарам от известных брендов 
и российских производителей, обзоры новинок. А также 
информационную рассылку и ежедневные новости о рынке 
детских товаров, где в центре событий — компании, которые 
производят, поставляют и продают товары для детей и родителей. 
RDT-info.ru работает с 2009 года. Имеет самый большой охват 
целевой аудитории и подписчиков. Приглашает поставщиков и 
производителей представить свои товары в каталоге и рассказать о 
новинках и новостях.

Address: 193231, Санкт-Петербург, Российский пр. 3-1-284
Tel: +7 (812) 400-68-36
E-mail:	contact@rdt-info.ru
Web: www.rdt-info.ru
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Tel: +7 705 223 40 03
E-mail:info@facelook.kz
Web: facelook.kz

Facelook.kz

Information: 

Facelook.kz - site about fashion as art and lifestyle. Everyone who 
is not indifferent to the fashion world in Kazakhstan knows about 
Facelook.kz.
Users are directly involved in the life of the site. Express themselves, 
organize online shopping, post and read articles about everything that 
comes to fashion, style and beauty.
Facelook - an open source of inspiration, which welcomes the activity! 
Create, love and inspire with Facelook!

Информация: 

Facelook.kz – сайт о моде, как искусстве и стиле жизни. Все, кто 
небезразличен к миру моды в Казахстане и непосредственно 
имеет к нему отношение, знают о Facelook.kz.
Пользователи напрямую участвуют в жизни сайта! Выражают себя, 
устраивают онлайн-шоппинг, размещают и читают статьи обо всём, 
что касается моды, стиля и красоты.
Facelook – это открытый источник вдохновения, который 
приветствует активность! Создавай, люби и вдохновляйся вместе с 
Facelook!
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PLAN OF HALL 
ПЛАН ПАВИЛЬОНА


